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前言

　　近年来，美国金融业出现波动，进而演变成世界性金融危机。
这次美、欧等发达经济体陷入金融危机，影响到了全球贸易的稳定运行，而且金融危机的爆发使得一
些国家和地区转而采取更为保守的贸易政策，全球范围的贸易保护主义威胁增大，对我国的出口、投
资、消费产生了一定的影响，这是我们必须面对的现实。
　　然而，我们也必须认识到国际贸易是国民经济的重要组成部分，它对我国现代化建设和全社会发
展产生了巨大而深远的影响。
自改革开放以来，我国对外贸易的快速增长已取得了举世瞩目的成就。
随着我国加入WTO及区域性国际组织，我国的经济活动国际化趋势日渐明显，各企业的国际交流及贸
易活动越来越多，熟悉国际交流与贸易规则及惯例、不断加强国际间的交流与合作成为众多企业经营
的重心，因而对国际经济贸易或商务管理人才的需求与日俱增。
中国出口产业总体竞争力仍然是比较强的，全球金融危机和经济下滑将催生新一轮国际产业的调整，
这对于中国外贸企业来讲，既是很大的挑战，也是获得新发展的机遇。
2009年中国经济发展的内在动能依然充足，国民经济和金融体系的基本面是健康的。
随着调整和优化结构，统筹城乡发展将带来巨大和长期的投资与消费需求。
中国投资环境和基础设施不断改善，增长潜力很大，迄今为止外商对中国直接投资热情不减。
所以，从中长期看，中国外贸发展前景依然十分光明。
随着新一轮世界经济贸易的复苏，国际贸易专业人才将是市场经济中最紧缺的人才之一；随着我国改
革开放的深入，国际贸易人才仍然是急需人才。
　　为了从战略的角度培养适应复杂国际经济形势的人才，本教材系列将传统国际贸易业务与现代电
子商务和世界贸易组织规则相结合，体现了与时俱进和操作性、理论性兼备的特点。
本教材系列包括国际贸易理论与政策、国际贸易实务、国际商法、国际结算、国际通关实务、外贸函
电、世界市场行情分析、期货理论与实务、世界贸易组织、国际商务英语、国际货运代理、国际市场
营销、国际贸易电子商务、外贸谈判技巧等，充分体现了现代教学思想，强调理论与实践教学并重，
突出学生素质、能力和创新思维的培养。
在教学内容方面突出科学性、先进性和系统性，并处理好理论与现代技术的关系，以提高教学水平。
在实践教学中培养学生的动手能力、创新能力、解决问题的能力；在教学方法上能调动学生的主动性
和积极性；在教学手段上充分应用现代教学技术和方法，提高了授课效率和课堂效果。
本教材系列的作者均为第一线教师，体系与内容经数年教学实践中反复推敲，日臻完善和成熟。
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内容概要

对外贸易的迅猛发展急需一批既懂国际贸易专业知识和实践技能，又懂相关国际惯例与法规的专业性
人才。
为切实提高我国国际贸易业务人员的专业知识与实践技能，本书以我国贸易实践为背景，结合《联合
国国际货物销售合同公约》、《2000年国际贸易术语解释通则》、《跟单信用证统一惯例》等国际公
约和国际惯例，系统地介绍了国际货物买卖合同条款、国际贸易业务的流程和操作技巧以及主要的国
际贸易方式。
    本书可作为普通高等院校国际贸易专业的教材，也可供国际贸易从业人员参考。
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章节摘录

　　1．构成发盘的条件　　根据《公约》的解释，构成一项发盘应具备以下3个条件。
　　（1）发盘要有特定的受盘人　　受盘人可以是一个，也可以是两个或两个以上，但必须是特定
化的，不能泛指广大的公众。
例如，广告虽然内容明确完整，但没有特定的受盘人，故不能构成有效的发盘。
　　（2）发盘的内容必须十分明确　　根据《公约》的规定，在发盘中必须明确货物名称、规定数
量和价格。
在规定数量和价格时，可以明示，也可以暗示，还可以只规定确定数量和价格的方法。
　　在我国的外贸业务中，一般都要求在发盘中列明商品名称、品质或规格、数量、包装、价格、交
货和支付等主要条件。
一旦对方接受，便可据此制作书面合同。
这样有利于减少事后的争议，也有利于合同的订立和履行。
　　（3）表明发盘人受其约束　　这一条件是指发盘人在发盘时向对方表示，在得到有效接受时，
双方即可按发盘的内容订立合同。
　　2．发盘的有效期　　在发盘中通常都规定有效期，作为发盘人受约束的期限和受盘人接受的有
效时限。
发盘人对发盘的有效期可作明确规定，也可不作明确规定。
如不作明确规定，一般按惯例处理。
但有效期最好明确规定，以避免双方产生争议。
　　在实际业务中，明确规定发盘有效期的主要方法如下。
　　1）明确规定截止日期，举例如下。
　　本发盘6月20日复到。
　　本发盘6月20日复到我方。
　　本发盘有效至星期五我方时间。
　　2）规定一段接受的期间，举例如下。
　　本发盘一周内复到有效⋯⋯　　本发盘有效期3天⋯⋯　　根据《公约》的规定，发盘人在电报
或信件中订立的一段接受期，从电报交发时刻或信上载明的发信日期起算。
如信上未载明发信日期，则从信封上所载日期起算。
发盘人以电话、电传或其他快速通信方法规定的接受期，从发盘送达受盘人时起算。
在计算接受时间时，接受期间内的正式假日或非营业日应计算在内。
但是，如果接受通知在接受期间的最后一天未能送到发盘人地址，而那天在发盘人营业地是正式假日
或非营业日，则接受期间应顺延至下一个营业日。
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