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内容概要

　　《门店促销》是中等职业学校连锁经营与管理专业教学用书，《门店促销》分为基础篇、实战篇
和提升篇三部分，内容包括l2个任务单兀：认识门店促销、认识门店促销员岗位、进行门店促销调查
、赠品促销、主题促销、现场演示、POP广告促销、会员促销、DM促销、其他促销，门店促销效果
、门店促销策划。
全书按照任务引领式教学模式和“做中学”、“学中做”的理念组织编写，每个任务单元中均设计了
任务导读、学习日标、案例导人、必备知识、体验活动、任务回顾、自我检测等项口，并根据内容主
题穿插了一些小知识、小案例、做中学等栏目.资料丰富，图文并茂，可读性强。
　　《门店促销》可作为巾等职业学校连锁经营与管理专业、商品经营专业、市场营销专业及其他相
关专业的教材，也町作为相关从业人员的培训教材和自学用书。

Page 2



第一图书网, tushu007.com
<<门店促销>>

书籍目录

第一篇 基础篇任务1 认识门店促销任务导读学习目标案例导入1.1 认识促销的概念1.2 了解门店促销的
表现形式1.3 选择门店促销形式体验活动任务回顾自我检测任务2 认识门店促销员岗位任务导读学习目
标案例导人2.1 遵守促销员的基本礼仪规范2.2 履行促销员岗位职责2.3 掌握促销员基本操作技巧体验活
动任务回顾自我检测任务3 进行门店促销调查任务导读学习目标案例导人3.1 认识门店促销调查的意
义3.2 设计门店促销调查问卷3.3 发放与收集调查问卷3.4 撰写门店促销调查报告体验活动任务回顾自我
检测第二篇 实战篇任务4 赠品促销任务导读学习目标案例导入4.1 赠品促销的概念4.2 赠品设计的原则
及方法4.3 赠品的选择方法4.4 赠品搭配技巧4.5 赠品促销的方式4.6 赠品促销的操作要点4.7 赠品促销的
注意事项体验活动任务回顾自我检测任务5 主题促销任务导读学习目标案例导入5.1 认识主题促销5.2 了
解促销主题活动的内容5.3 利用主题促销活动实施品牌战略体验活动任务回顾自我检测任务6 现场演示
任务导读学习目标案例导人6.1 认识现场演示6.2 了解现场演示的内容体验活动任务回顾自我检测任务7
POP广告促销任务导读学习目标案例导入7.1 理解POP广告的促销意义7.2 POP广告的功能7.3 POP广告
的类型7.4 门店手绘POP书写流程和布置规则体验活动任务回顾自我检测任务8 会员促销任务导读学习
目标案例导人8.1 会员促销的概念和特征8.2 了解会员促销的形式8.3 会员制对客户的价值8.4 会员促销
的运作要点体验活动任务回顾自我检测任务9 DM促销任务导读学习目标案例导入9.1 DM简介9.2 DM的
策划与操作9.3 DM的设计体验活动任务回顾自我检测任务10 其他促销任务导读学习目标案例导入10.1 
打折促销10.2 有奖销售10.3 促销运用技术体验活动任务回顾自我检测第三篇 提升篇任务11 门店促销效
果任务导读学习目标案例导人11.1 了解门店促销效果评价指标11.2 提高门店促销效果的方法与技巧体
验活动任务回顾自我检测任务12 门店促销策划任务导读学习目标案例导人12.1 促销方案的制订步
骤12.2 撰写促销策划方案体验活动任务回顾自我检测参考文献

Page 3



第一图书网, tushu007.com
<<门店促销>>
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　　中等职业学校连锁经营与管理专业教学用书
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