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内容概要

一本好书，将改变无数人的命运    身无分文的青年李嘉诚如何赚得第一桶金；出身寒微的李嘉诚如何
征服名门小姐的芳心；李嘉诚如何从小老板变为“塑胶花大王”；李嘉诚如何把握地产市道良机；李
嘉诚如何兵不血刃以7亿搏60亿；李嘉诚如何连续多年稳跨全球华人首富宝座。
    他掌控着香港的经济；他一年财富激增6成；他经营世界上最大的港口；享有顶级地产商和零售商的
美誉；拥有最大移动手机运营商的头衔；他被美国《商业周刊》誉为“全球最佳企业家”；他统领的
“和黄”集团被美国《财富》杂志封为“全球最赚钱公司”；惟有他能够在他的领域中频繁地被世界
所感知，进而影响全球这一行业的未来⋯⋯
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章节摘录

塑胶之花，开遍香江满世界 1957年，李嘉诚赴意大利考察塑胶花生产，回港后，他率先推出塑胶花，
即成为热销产品。
其后，他积极开拓世界市场，又因生产规模太小，险些前功尽弃。
当塑胶走遍世界之时，他由此赢得塑胶花大王的桂冠。
    50年代中期，香港工业化形成热潮，港产工业品源源不断打入国际市场，越来越引起国际商界的重
视。
在港九市区边沿及新界，山寨式工厂如葡萄串布满新工业区。
    长江塑胶厂经历过频临倒闭的危机后，生机焕发，订单如雪片飞来，工厂通宵达旦生产，营业额呈
几何级数增长。
李嘉诚的信誉有口皆碑，银行不断放宽对他的贷款限额；原料商许可他赊购原料；客户乐意接受他的
产品，派送大笔订单给他。
    居安思危，上一次危机，正是在春风得意时发生的。
李嘉诚的头脑异常冷静，思考长江研制的现状及未来。
    香港的塑胶及玩具厂已有300多家，长江厂只是其中经营状况良好，但缺乏特色的一家。
长江厂出口的塑胶玩具，跟同业并无多大区别，只是款式有细微变化而已。
除了同业，谁还会关注有一个“长江塑胶厂”呢?李嘉诚不满且忧虑。
    的确，香港的塑胶制品在国际市场卖得很“火”。
细究之，香港产品的优势却是廉价，这实在是可悲的事情。
大陆政权更替，“难民”逃港，香港储备了大量的劳力资源。
50年代，港府对来港人员，来者不拒，作为后备劳力资源。
香港的工资低廉，故而产品廉价。
难道港产货就不能以质优款新而称雄国际市场吗?    长江厂从创办起，所生产的两大门类：塑胶玩具和
塑胶日用品，先后变化了几十款。
这大部分是按照代理经销商的订单，设计改型的。
厂家为商家所左右，李嘉诚曾想站在消费者立场上，推出新产品左右商家，因为太忙，风险又大，只
能作罢。
    执业塑胶业已是第7个年头，李嘉诚自觉仍属这一行业的平庸之辈，他从来就不是个甘于平庸之人。
他渴望有个新突破，使长江厂从同行中脱颖而出，崭露头角。
    寻找突破的视野，不能局限于弹丸之地香港，而是国际市场。
    李嘉诚不是一个寻常意义的企业主。
我们且不探究他的内心世界，单看他的外在表现。
在工业区和闹市区，人们常能见到不少这样的中小企业老板，他们聚在酒楼菜馆，觥筹交错，豪饮暴
食；他们或去麻雀馆(赌坊)小赌，去跑马场大赌，去澳门豪赌；他们中，更有人是妓寨凤楼的常客，
枕香抱玉，共度春宵。
香港既是投资家的乐土，又是逍遥客的销金窝。
他们中，不乏精明的赚钱高手，就这一点，注定他们不太可能发大达。
    李嘉诚与这一切无缘，这必须归结于他的良好的家庭教育。
李嘉诚每天都要工作10多个小时，工作完毕，还要自修功课。
临睡前，舒展疲惫的身肢，斜靠在床头翻杂志。
他购买和订阅的杂志都是经济类的，他从中汲取了大量的知识和信息。
    一日深夜，李嘉诚翻阅英文版《塑胶》杂志，目光被一则简短的消息吸引住：意大利一家公司，已
开发出利用塑胶原料制成的塑胶花，即将投入成批生产推向欧美市场。
    一直苦苦寻找突破口的李嘉诚，如迷途的夜行人看到亮光，兴奋不已。
    欧美的家庭，室内户外都要装饰花卉。
这些植物花卉，经常要浇水、施肥、剪修、除草。
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现代人的生活节奏日益加快，许多家庭主妇变成职业妇女，对这些家庭来说，不再有闲情逸致花费时
间去侍弄花卉。
并且，植物花卉花期有限，每季都要更换花卉品种，实在麻烦得很。
    塑胶花正好弥补这些缺陷。
现代人以趋赶时髦为荣，塑胶花的面市，将会引发塑胶市场的一次革命，前景极为乐观。
    1957年春天，李嘉诚揣着希冀和强烈的求知欲，登上飞往意大利的班机去考察。
    春天的意大利，正是旅游的黄金季节。
明媚的阳光、旖旎的山色、千姿百态的雕塑、古色古香的建筑，莫不吸引了大批的世界游客。
李嘉诚无心观光游览，他心里惟有争奇斗妍的塑胶花。
    他在一间小旅社安下身，急不可待去寻访该公司地址，经过两天的奔波，李嘉诚风尘仆仆来到厂门
口，却嘎然却步。
    他素知厂家对新产品技术的保守与戒备。
也许应该名正言顺购买技术专利，一来，长江厂小本经营，绝对付不起昂贵的专利费；二来，厂家绝
不会轻易出卖专利，它往往要在充分占领市场，赚得盘满钵满，直到准备淘汰这项技术方肯出手。
    那么长江厂只能跟在别人后头亦步亦趋，谈何突破?聪明的香港人善于模仿，对急于打冷门，填空白
的李嘉诚来说，，等塑胶花在香港大量面市后模仿，将会遇到众多的竞争对手。
    市场的竞争，又是时间的竞争；赢得时间，就赢得市场。
    李嘉诚以香港经销商的身份，进入这家公司，言称准备在香港推销贵公司的塑胶花。
公司职员彬彬有礼地带李嘉诚进产品陈列室，琳琅满目的塑胶花使李嘉诚恨不得长10双眼睛。
李嘉诚一面拿花束在手中端祥，一面询问有关塑胶花的知识。
    这位挑剔的“港商”差不多在公司蘑菇了一整天，才购买各种款式和颜色的塑胶花，准备先带回香
港试销。
    样品有了，脑子里也装满了塑胶花的常识。
然而，仅仅是常识，具体的生产工艺及配方调色呢?    李嘉诚去当地图书馆查找这方面的资料，所见的
专业资料，他在香港也看过。
李嘉诚心急如焚，他放下厂里的事务远来欧洲，在这里又没达到最终目的，难道就这么买回大批塑胶
花去做摆设?    情急之中，李嘉诚想到一个绝妙的办法。
这家公司的塑胶厂招聘工人，他去报了名，被派往车间做打杂的工人。
李嘉诚只有旅游签证，按规定，持有这种签证的人是不能够打工的。
老板给李嘉诚的工薪不及同类工人的一半，他知道这位“亚裔劳工”非法打工，绝不敢控告他。
当时欧美发达国家的企业主，常常采用压低工薪的做法，盘剥落后国家来的非法移民。
    李嘉诚哪里会计较什么工薪?幸亏这位老板心贪，李嘉诚才能靠一张旅游签证，打入这家工厂做工。
这家工厂原先和总公司在一起，由于环境保护组织的抗议，才从市区迁到郊外。
这样，李嘉诚就不必担心被总公司的人发现。
    李嘉诚负责清除废品废料，他能够推着小车在厂区各个工段来回走动，双眼却恨不得把生产流程吞
下去。
李嘉诚十分勤力，工头夸他“好样的”，他们万万想不到这个“下等劳工”，竟会是“国际间谍”。
李嘉诚收工后，急忙赶回旅店，把观察到的一切记录在笔记本上。
    ⋯⋯ 李嘉诚小记李嘉诚，香港超人。
    既是超人，必有超人之处。
    1957年，他最早在香港推出塑胶花，赢得了塑胶花大王的美称。
    1958年，他涉足地产，1972年将长江实业上市，市值仅1.57亿元。
如今，长江系集团市值3250亿元，占全港上市公司总市值的13.7%，为全港第一次大家族性财团。
    他推出的黄埔花园，是当时世界最大的私人屋村，其后又相继推出大型屋村，遂有屋村大王的称号
。
    他力战英资，收购香港大洋行和记黄埔，成为香港洋行首任华人大班。
接着他又折下首席洋行怡和一翼—港灯集团。
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两次特大战役，竟做到兵不血刃，游刃有余。
他被人们视为时代英雄。
    他在1986年首次登上香港首席财阀宝座，1988年，又被美国《财富》杂志评选为世界华人首富。
他连续6年荣膺世界华人首富，香港首席财阀的地位迄今稳如泰山。
    是命运之神特别眷恋他，还是得祖辈之荫泽?    他少年命途多舛，为避战乱随家逃港寄人篱下。
父亲病故，14岁的他就辍学肩负起全家生活重担。
他白手起家，艰苦创业，遂成巨富，靠的是超人的毅力、超人的勤奋、超人的眼光、超人的智慧。
   逆境中成大器，愈显超人不凡!    成大器的李嘉诚，富贵不忘家国，独资捐建汕头大学。
他的善举和盛誉，不仅在香港家喻户晓，亦蜚声中国大陆。
    超人又有普通人的情感情愫情操。
当他还是贫寒之士时，一位出身名门，留学东洋的闺秀，深深爱上他。
其间颇多波折，但有情人终成眷属。
    超人是年轻一代崇拜的偶像，亦有一神奇才女，为超人魅力所倾倒，竟一掷万金刊登“求爱”广告
，堪称世界上最贵的情书。
    超人一生彪炳，丰富多彩，是传媒之焦点。
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媒体关注与评论

书评商业巨子的成功秘诀 华人首富的不息传奇��
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编辑推荐

商业巨子的成功秘诀 华人首富的不息传奇这是一本全新的，资料最全面、最详实的李嘉城奋斗史。
书中详尽地为你讲述了一个传奇人物的精彩故事，系统而深入地分析了李嘉诚被誉为“超人”的原因
。
并且首次批露李嘉诚鲜为人知的家庭生活中的苦与乐，他的婚姻，他的孩子，他的个人喜好甚至缺点
等等。
如果说一堂精彩的创业课会使人终生受益，那么一本好书亦将改变无数人的命运。
一个赤手空拳的青年，构筑了一座财富的王国。
这里除了有亿万富豪富甲一方的成功秘诀，还有读者最为关注的一个曾经穷困潦倒，不名一文的青年
是如何抓住机会掘得第一桶金的。
书中传授了成为少年李嘉诚的方法：由22岁开始，每年不断投资，在退休之年，你可以拥有近800万元
的资产，如果你有运气选择了一项年回报率达36%的计划，你就可以成为全球第二富有的人。
书中甚至详细描述了李嘉诚在几笔重大生意中的具体操作方法，堪称一部创业实战指南。
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