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前言

　　当时钟定格在2008年5月12日，14时28分，大地震怒了，它剧烈抖动着，肆意泼洒着淫威，汶川发
生特大地震，让紧临地震中心的成都市，立刻陷入了巨大的恐惧中⋯⋯　　我非常震撼，十分的惧怕
，自然界的强大威力，立刻让狂妄自大的人们，变得和蚂蚁一样渺小。
　　高楼大厦犹如一叶扁舟，在浪尖颠簸着、晃荡着，顷刻之间，即将没顶；宽大的办公室里，所有
的物品，不分高低贵贱，乒乒乓乓、噼里啪啦的撞击声、破碎声、崩裂声，夹杂着惊呼声、狗吠声，
宣泄着巨大的恐惧，一种被淹没的、被倾覆的绝望，袭击着大地的生灵！
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内容概要

当代社会，现金为王：慈不带兵，悲不借款!    小说以民间资金运作为背景，讲述一个成都“高利贷”
老板许量在事业、家庭和情感上的故事。
以民间私募借贷为主线，同行斗争、团队建设、商务对决、社会关系、情感纠葛等情节跌宕起伏，扣
人心弦。
真实的体现了在市场经济的大环境下，怎样运用资本商业的运作手法创造并积累财富。
本书与其他同类书的区别在于，作者本身就是一位民间资金借贷老板，大量情节来源于真实的商业案
例，文中提到的许多商业智慧和经验手段更是可圈可点。
如作者所言，“一边发生故事，一边写故事”。
作者自身的经历赋予了小说极大的商业价值。
因此，本书对各行业的老板、白领、金融学者有着启发商业智慧，累积商业经验，预测经济走向的作
用。
具有极强的可读性和研究性。
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作者简介

资本之鹰，男，1989年毕业于四川师范大学政治经济系，在某高校任过职。
1994年下海，历任著名公司、上市公司董事长助理、总经理、顾问等要职；国内最早的资深投资专家
之一，有独特的企业资本经营能力。
1998年6月1日，创办成都某投资管理有限公司；对民间资金和民间资本经过十年的实践，拥有全新的
认识和体验。
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章节摘录

　　进入2007年，中国经济已经是山雨欲来风满楼。
 聪明的老板和敏感的商人，面对依然狂热的楼市、股市，敏锐的商业 触角告诉他们，冥冥之中杀机
将至，纷纷开始作最坏的打算：从2007年繁 荣的春天开始，准备过宏观调控的严冬。
 企业是生存，还是毁灭的生死抉择，又将残酷，但是很公平地，摆在 每个企业、每个老板的面前。
几年一度的经济周期，又开始了轮回。
“物 竞天择”的市场经济原则，又将成为“无形的手”，让老板们，如同非洲 大草原上迁徙的成千
上万只羚牛，要么落入非洲雄狮的血盆大口，要么寻 找到新的鲜美草原。
 今天是2007年3月28日，星期三，成都的清晨，在锦江河边的绿树和青 草中，总是幽雅地透露出，微
微的风和薄薄的凉意。
 成都兴大农业有限公司的邓辉总经理，站在成都东二环外的四川省农 业科学院的大门口，他刚从附
近的家中，匆忙出门，非常焦急地在等待公 司的专车来接他。
他心急如焚：如果，今天不能够在东方富通投资管理公 司，借到两百万资金，度过银行的逼债，那么
，明天就不能按时归还银行 贷款，这样，兴大公司便会自动登上银行企业征信系统的黑名单！
 银行征信系统的黑名单，是企业的催命符，多少风光的企业，因为一 时的流动资金枯竭，没有按时
归还银行贷款而一朝崩溃，甚至灰飞烟灭？
 因此，又有多少老板倾家荡产，只是为了力保银行的信用？
 一个好端端的公司，也会因为临时的资金周转不灵，而濒临崩溃。
区 区两百万，现在就可以让价值数千万的兴大农业公司，彻底垮掉。
“千里 之堤，溃于蚁穴”啊，这真的让邓辉烦恼和心痛不已。
 公司的员工在公司都有集资，公司破产，等于全部员工的家庭破产。
 想到这几天，已经去了好几家担保公司和投资公司，它们都是做资金生意 的公司，结果还是求贷无
门，一无所获。
邓辉的眼睛湿润了，他有了为金 钱而折腰的想法，甚至为了公司的生存，他可以向资金方哀求的念头
都产 生了！
借贷无门，公司倒闭，员工和自己破产事小，公司以“公司加农户 ”方式，在绵阳地区某县做的订单
农业业务，所牵连的农户可是数千户啊 ！
一想到那些为了兴大公司，辛苦劳作了大半年的农户，可能血本无归， 邓辉自己连跳楼的心都有了。
 现在的银行，都是所谓的商业银行了。
大多数都是“晴天送伞，雨天 收伞”，这让中小企业难上加难。
贷款也大多数是以一年为周期，如果企 业的项目开发，或者业务经营周期在一年以上，那么，企业出
现贷款偿还 难，几乎是注定的！
 邓辉和公司财务部经理薛萧，已经坐在黑色老帕萨特上，他们一言不 发。
邓辉把贷款全用在公司经营上，他舍不得买辆形象更好的新车。
现在 ，邓辉的车在九眼桥上被上班的车流堵在去东方富通公司的路途中。
他看 着桥外的锦江水，想起那些可怜的农民，邓辉再次心急如焚。
他亲自给东 方富通公司的资产保全部的唐力经理打电话，电话通了。
他说了不少的道 歉话，甚至是讨好，这让他身边的薛萧，觉得老板今天已经乱了方寸，自 己作为骨
干员工，也颜面无光，心里很不愉快。
 成都市南门航天路上，一栋气派的写字楼的十层楼，“高利贷”公司 老板许量，又在自己的办公室
里，开始了一天繁忙的工作。
他是一个很喜 欢忙碌的人，他的办公桌上，同时开着一台8.9英寸的富士通手写笔记本电 脑和一台联
想台式电脑。
他用笔记本电脑处理合同文件，台式电脑用来观 察股市行情。
 许量的外形很“硬”。
他给人印象很深，这是一个能够让众人都会过 目不忘的，很有点特别神采的老板。
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他只有一米七的个子，平头，浓眉大 眼，短而整齐的头发，非常坚硬，长了一双老鹰一般的眼睛，还
有一副铁 肩担道义的侠客模样。
他最喜欢一首老歌《浪子的心情》，而且，行事也 是经常在“正”与“邪”之问，所以，朋友们都喜
欢叫他“浪子”，这并 不是贬义。
 “浪子”一词在《现代汉语词典》中，是游荡不务正业的青年人或者 二流子的意思。
但许量对“浪子”一词，却另有见解，他认为“浪”，即 自由也。
所以他心目中的“浪子”，其实是自由自在的智者的意思。
而要 做规矩森严的金融界的“金融浪子”，那更加需要非凡的勇气和智慧，因 为，这里风光无限，
但是荆棘密布。
 许量是众所周知的，成都最资深的民间金融高手之一。
 他现在坐在自己的办公室，冷静地看着自己对面，那里矗立着一个很 大的柱子，那是一个接近两米
高的“男根”雄起，铁一般的天然乌木。
在 许量的眼中，那不是名贵的装饰，而是雄性力量美的象征。
 这是一根经过数百年的时光，自然打磨的，其外形酷似男根图腾的雕 塑。
当时乌木店的老板介绍说，这件带着极强阳刚之气的远占好物件，不 是谁都可以买的。
许多人有实力买它，却无福受用它，只有命特别硬的男 人，才能够用它辟邪发财，逢凶化吉。
看看价格，六万八千元，许量想这 老板很有意思，“留就发”，他觉得，既然与此木很投缘，缘分无
价，于 是，他不假思索地买下了它，不！
应该说是把它“请’’回了自己的办公 室，许量很想看看他的命，到底硬，还是不硬。
 命不硬？
我许量又怎么有胆有识，敢于做有“高利贷”恶名的民间资 金生意？
他对高利贷这个词汇一直很反感。
虽然，他的成都东方富通投资 管理有限公司，对外每笔放款的综合费用，如果以月息计算（月息，行
话， 更准确的说法：用款方的综合资金成本），从来就不会低于三分（行话，即 每月利息为借款金
额的3％），但他一直理直气壮地认为，自己做的，只是 正常的民间资金借贷，与任何高利贷生意无
关。
许量的资金生意，一直做 得是心安理得。
 许量采取的是企业融资的综合收费的方式，即资金利息，与投资管理 顾问费用相结合的收费方式，
这样，就不会有高利贷的嫌疑。
更重要的是 ，许多企业，表面上看来只是资金链条的问题，但事实上，核心却是企业 管理和企业发
展战略的问题。
缺乏明确的企业生存与发展规划的公司，许 量一是要顾问和指导，二是要动态把握企业经营。
不接受这两点，只是一 味借款的企业，他基本上都是拒之门外。
许量说：“我借款给企业，是希 望与企业共同创造和分享新的企业价值，我不仅仅是为了榨取你们的
利息 和剥夺你们的抵押物。
” 根据许量花费了几年时间的研究，同时也经过公司几年的经营实践， 他专门制定了“民间资金借
款评估系统”，东方富通公司设有专门的部门 ，评估借款公司的风险系数。
风险系数最高的是无抵押和依靠银行贷款来 偿还借款的“转贷”业务，许量说：“那是我们冒险，在
为银行打工。
” P1-3
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媒体关注与评论

　　首先，作者是一位金庸迷。
他根据他的职业把自己真实的经历用武侠小说一样的故事情节，一招一式地向读者展示了他的行业—
—民间资金“高利贷”的真实内幕。
通过生活中的恩恩怨怨、描述了现实中人与人的关系，利益冲突的背后、男人与女人之间的情感纠葛
以及感情的协调处理，都真实的体现在小说里。
小说给读者切切实实上了一堂关于社会关系学、商业风险学的课，可成为民间资本运作模式探索的教
材。
　　——国内著名武侠作家：龙人
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编辑推荐

　　这是一部民间资金借贷公司老板的心得商战小说。
本书作者一招一式地向读者展示了他的行业——民间资金”高利贷”的真实内幕。
通过生活中的恩恩怨怨、描述了现实中人与人的关系、利益冲突的背后、男人与女人之间的情感纠葛
以及感情的协调处理，都真实的体现在小说里。
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