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内容概要

销售就是一场博弈战，你想在短时间内迅速成为销售精英吗？
本书集销售方法、与真实案例于一体，传递全新的销售理念，迅速提高你的销售业绩，让你立刻跻身
销售精英的行列。
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作者简介

李海波，男，毕业于北京商务学院，多年来从事企业培训类图书的撰写工作，有多部畅销书出版。
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书籍目录

第1章 练就销售中应必备的心理素质  高远的目标是成交的第一步  具备强烈的企图羽  有理想，明确做
销售的目的  满怀激情迎接每一个清晨  自信，方能赢得客户的认可  高效执行的能力必不可少  勤恳，
成就会何事必不可少  积极应对“销售低潮”  面对拒绝，相信坚持就一定能赢得客户的垂青  第1天心
得第2天 学会与客户打交道必须遵守的基本原则第3天 学会倾听，建立信任和谐沟通氛围第4天 设计销
售不同阶段的提问内容第5天 面对不同客户，学会正确处议价问题第6天 学会如何消除客户对产品的异
议第7天 巧妙促成最终的交易
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章节摘录

版权页：然而，乔·吉拉德真的用业绩证明了一切，经过艰苦的努力，在两个月内，他真的做到了，
他打破了该公司所有人的销售纪录。
乔·吉拉德曾说：“销售的要点是，你不是在销售产品，而是在销售你自己。
”他甚至还撰写了一部名为《怎样销售你自己》的著作，来专门阐述他的这一思想。
在那本著作中，有这样一句话：如果你认为你能，天下就没有卖不出去的产品；如果你认为你不能，
你就根本不可能卖出一件产品！
卖地板清洁剂的销售人员赵丹到一家饭店去销售，刚一推开经理室的门，发现先一步已有一家公司的
销售人员王丽正在销售地板清洁剂，而且客户已表示要购买，赵丹凑过去看了看说：“先生，我也是
销售地板清洁剂的，不过我的产品质量比她的好！
”赵丹将自己销售的清洁剂往地上一泼，随后擦了两下说：“你来看！
地上变得干干净净的了。
”王丽顿时退缩了，一时无言以对。
那位经理看了对王丽说：“你以后不要来了，我决定购买这家公司的产品了。
”可见，在销售过程中，有信心的人才能赢得机会。
在销售业内有句流行语：“四流的销售人员卖价格，三流的销售人员卖产品，二流的销售人员卖服务
，一流的销售人员卖自己”。
世界华人激励大师陈安之也曾说过：“卖产品不如卖自己。
”这也道出了一个人要想成为销售精英首先应该达到的目标和具有的素质。
奥地利著名极限攀登选手布本德福尔曾在一次演讲中说：“攀岩时的第一下抓岩决定着整个攀登的胜
利。
”对于销售人员来讲，这也就意味着：在门外就已经注定销售结果的成功或失败！
如果你在门口不相信自己，不相信能获得成功，不相信自己的产品，不相信你的产品对客户的用途，
那你就注定要失败了。
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编辑推荐

《7天速成销售精英》：练就销售中应具备的心理素质与客户打交道必须遵守的基本原则学会倾听，
建立信任和谐的沟通氛围设计销售不同阶段的提问内容面对不同客户，学会正确处理议价问题学会如
何消除客户对产品的异议巧妙促成最终的交易销售的过程之中，对下面这些情景你也许并不陌生：做
了几年的销售。
仍旧轻易给客户亮出自己的“底牌”；相同的产品。
和别人的业绩相差几十倍；不同的客户。
说辞总是习惯于千篇一律；在电话中难以和客户建立亲密的沟通氛围；《7天速成销售精英》一书从
实战角度出发，辅以大量的生动案例。
详细剖析销售的每个流程。
给出相对应的具体销售方法。
让销售新人在7天之内练就一身本领。
速成销售精英。
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