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内容概要

机遇无处不在，能够让人赚钱的机会也是层出不穷，希望这本书能够给您带来一点创业思路上的启迪
，至少通过这些创业案例，能够找到适合您自己的创业之路，改变现状，让未来的生活变得更加美好
。

本书收录了八十八个最近几年来最具创业价值，最能够让普通人比较容易上手的项目案例，从项目本
身的特点和所面对的客户群体，到项目操作的大体流程，以及所涉及各个项目的实际案例，都有比较
具体的介绍。
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章节摘录

　　一个充满个性，提供奇思妙想的创意店，开办起来并不难。
　　首先第一步，我们先要确定出我们想要做的东西究竟属于哪一类，可以是小饰品，可以是小玩具
，当然也可以是衣服鞋帽，只要创意新颖，想法独特，就能够让你的网上创意店在网络卖场中脱颖而
出。
　　当然，你要保证这些古怪东西，能够卖出除去成本之外的邮费等一系列额外支出，我们所选择的
商品能不能帮我们赚到钱？
这一点也很重要。
　　如果我们确定好了要做什么，销售什么，那就去网上注册一个自己的网店吧。
　　第二步很重要，一个能够被更多人接受的网络销售平台，是让你赚取更多人气的基础，不管是淘
宝或者易趣，还是其他的网络销售平台，一般都会提供免费的会员注册服务，当你确定了自己所选择
的网站，用自己的身份证注册成为网站会员之后，就可以向网站发出申请开店了。
　　第三步，为了能够保证吸引到更多人的注意，你首先要考虑的是你要开的这家店的店名，既然是
创意店，首先要想一个独具特色而且朗朗上口、容易被人记住的店名。
并在开店时选择好一些容易被人注意到，并能够代表你网店特点的商品关键词。
　　另外，我们还需要设计一个个性十足的网店页面，同时还要发动你的动手能力，制作一些样品拍
成图片传到网店上，赚取客户的眼球。
　　一切妥当了，那就开始四处寻找论坛或者Q群等等网民出没比较多的地方，给你的小店做一下广
告吧。
还有，最好想一个让人一看就想点进去看个究竟的新鲜广告词，更能帮助你拓展你小店的访问量。
　　当有人通过你的邮箱或者网络销售平台上的即时通讯工具和你订购你制作出来的创意品时，那你
的生意就算是正式开张了。
　　当然，不要忘了给网络上这些客户一个服务态度良好的感觉，和气生财。
　　⋯⋯
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编辑推荐

　　你不知道的八十八个赚钱门路。
　　机会稍纵即逝，成功等你主宰。
　　创业创收必备宝典，白手起家终极指南。
　　迅速翻身大作战，积累人生首桶金。
　　这是一本可以点燃你创业激情的书，是一本可以激发读者创新灵感的书。
现代社会的生活节奏越来越快，消费水平也越来越高，更多人开始试着寻求一些可以给家庭带来额外
收益的项目和事情。
　　如何在不花钱或者尽量少花钱的前提下，选择合适的创业项目，是《这些项目不要钱》编著的主
旨所在。
在内容上尽可能的贴近实际，让《这些项目不要钱》成为一本对创业有实际指导意义的书籍。
只要是给读者带来一些创业上的启迪、提示，让读者能够有所感、有所思，那《这些项目不要钱》就
已经实现了它出版的价值。
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