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内容概要

在广东商人的意识中，机不可失，时不我待的观念特别强。
他们东奔西跑，要把每一分种都变成效益，他们虽然比一般人是累了些，但是每一分钟都变成金钱也
活得踏实。
　　广东人做生意，手脚很快，上得快，转得快，变得快，这是人们对广东商人经商风格的评价，也
是广东人经商谋略的秘诀之一。

广东人以“敢为天下先”的精神，素为世人所称道，“敢”足“勇敢行动”，别人不敢做的他们做了
，他们大胆冒险，追求厚利，永立市场的潮头。
“先”是“占尽先利”，他们善于发现商机，抢占先机，永不落后于人，想得到做得到。
正是凭着这种精神，他们走在国人的前面，成为先富起来的那群人。
在创业之初广东人也有着诸多不足，例如读书比较少，要发展没有原始积累，但这都难不倒精明的广
东人，他们“借鸡生蛋”，用自己的气魄，掀起一股“孔雀东南飞”的热潮，他们还大力引进外资和
内部融资，把自己的生意做大做强。
在广告宣传方面他们也有着超前的意识，善借名人效应为自己的产品造势，提倡“薄利多销”扩大经
营，都说无商不奸，但是他们却实实在在的为顾客提供温情服务，例如送货上门、售后服务⋯⋯
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