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内容概要

不论在日常生活里，还是在商业往来中，不管你是不是商人，律师，谈判都无时不发生，小到买件日
用品的讨价还价，大到各种正式非正式的商务谈判⋯⋯总之，谈判无时无刻不在你的身边，从某种程
度上甚至深刻地影响着你生活的质量和生意场上的成败得失。
    本书在丰富的历史文化气氛中，广征博引，深入浅出地陈述双赢物谈判理念与方法，让你了解谈判
中蕴涵的玄机，谙熟怎样准备谈判，怎样使用以退为进、转移、交心、以理服人、推己及人等策略，
体味太极、中庸的智慧，帮助你增强谈判的素质和能力；同时，丰富的佚事、幽默相信能给你带来不
少的乐趣。
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