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内容概要

本书强调个人的自主经营与自我管理，把自己看做一家公司，自己就是公司的经营者、领导者、管理
者，而老板只是你的顾客。
为自己的公司实现赢利，只有为顾客创造价值。
而创造价值的多少，取决于你如何经营自己，包括你的资产、你的产品、你对顾客的服务态度、你的
市场宣传、你的包装等等。

     本书为公司职员、创业者、公务员提供了一套有效自我经营的方法，激励读者为实现自己的赢利而
努力奋斗。
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作者简介

田本：从事图书策划、写作、演讲；在茅于轼先生创办的富平学校担任志愿讲师。
曾策划出版的作品有《总裁的智慧》、《与成功对话》、《最出色的商业拯球》、《企业发展引擎—
—指导中国企业成长的25种管理思潮》、《营销黑洞》等。

Page 3



第一图书网, tushu007.com
<<为自己经营>>
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媒体关注与评论

书评公司的赢利来自于为顾客创造价值。
作为职员，老板就是你的顾客，因为是他们在花钱购买你的服务。
赢利的多少取决于你为顾客创造价值的大小，而创造价值的多少又取决于自我经营与自我管理的能力
如何：向公司和老板提供什么？
如何提高自己的竞争力？
如何选择自己的老板、更好地服务于他们？
如何推销自己，宣传自己？
如何高效运营自身的各种资源？
如何做到严格的自我管理？
如何有效实现自己的目标？
       总之，本书强调每个人的自主经营与自我管理，自己为自己负责。
因为公司是你的，赢利也是你的；如何经营、经营什么，如何发展、发展到什么程度，如何赢利、赢
利多少，一切都取决于你！
       “为自己干”！
只有“为自己干”的员工才是积极性最高的员工。
相信本书会以全新的概念引领你走向真正的自我经营之路！
  ��  
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