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内容概要

本书展示了：如何利用销售艺术降低价格关注，使客户的关注得到满足，提供他们所期望的价值。
如何像客户那样思考。
 如何成功地利用非价格因素向客户展示你的产品或服务。
如何围绕产品整体价值，按照以客户为导向的思路建立你的销售战略。
　　今天，最优秀的销售人员能够将所有人的关注焦点从价格转向产品所提供的价值，这些人中既包
括客户也包括他们自己。
让《增值销售》告诉你如何加入顶尖销售人员的队伍，前瞻性地控制流程，提高你所提供的整体产品
带给客户的期望价值与真实价值。
通过转变人们的观点，你能让他们意识到价格并不足影响消费最重要的因素，你为他们创造的价值才
是。
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