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内容概要

影子谈判是人们在谈判前和谈判中一直玩弄的一种复杂而又微妙的游戏，是没有用语言表达的态度，
是深藏不露的判断和估价，是迫使谈判结束的机谋，它不是决定谈判的内容，而是决定谈判的方式。

    两位作者都是谈判领域的专家。
她们在书中展示了一整套如何思考谈判过程的新思路，传授了一套改变自己弱势地位的游戏计划，提
供了一份清晰和富有洞察力的指南，告诉读者如何运用隐藏在各种谈判形势下的机谋。

    本系列是根据管理者每天都会碰到的问题以及目前国内管理图书出版的空白点，参考哈佛网上管理
课程精选而成，旨在为繁忙的经理人提供支持和帮助。
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作者简介

德博拉M.科尔布是西蒙斯管理研究生院的教授和该学院性别和组织中心的辅导主任。
她还是哈佛法律学院谈判研究项目的资深成员和前执行主任。
她拥有麻省理工学院博士学位。
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