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内容概要

　　区域市场是现代营销学细分市场的一个概念，或者说是一种细分顾客群理论，在本书中您会接触
到系统和思维工具，大量成败案例和实战技巧。
这可为广大区域主管提供指导性思路，从而使企业的市场拓殿工作更具战略性、计划性、科学性和成
效性，本书不仅仅是适用于区域主管的一本工具性读物，也是适合于企业营销部监乃至于企业营销总
监乃至企业总经理的一本指导性读物。
对于营销出身的区域主客而言，本书将帮助其对该领域内的最佳实践和最新趋势作进一步的学习和探
讨，对于没有接受过正规营销教育的区域主管而言，本书将为其提供了极好的自学机会。
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作者简介

鑫国，男，1970年出生。
工学及经济学双学士，美国中央城大学工商管理硕士，并曾进修于加州大学高级经理人工商管理研修
班。
      鑫国先生属于实战型营销专家，曾任旺旺集团等多家著名消费品企业和工业品企业的高级销售主管
、招高经理、策划经理、营销经理。
营销总监等职。
现任国内某知名咨询公司高级营销顾问和营销副总，专注于提供营销管理、市场开发，销售管理等方
面的咨询和培训服务，并应多家企业的邀请担任常年营销顾问。
   ��  
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媒体关注与评论

书评本书是一本关于如何成功经营“区域市场”的读物，也是一本从系统的角度和战略的高度来阐述
区域市场工作要点的指导性的书籍。
本书能帮助您以更少的付出实现更大的收获，并让你因此品尝到更多的乐趣。
本书的系统性很强，但各个部分又相对独立。
 ��      希望本书能让您“开卷有益”！
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编辑推荐

　　本书是一本关于如何成功经营“区域市场”的读物，也是一本从系统的角度和战略的高度来阐述
区域市场工作要点的指导性的书籍。
本书能帮助您以更少的付出实现更大的收获，并让你因此品尝到更多的乐趣。
本书的系统性很强，但各个部分又相对独立。
　 　　希望本书能让您“开卷有益”！
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