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内容概要

本书具有很强的实际指导意义和实践性，而且内容风趣幽默。
书中提供了许多新颖的方法来帮助你推销自己的想法、产品和服务。
你完全可以（或者说应该）立即采用这些简单易学的方法，它们的效果会立竿见影地反映在你的钱包
和公司的收益报表上。
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作者简介

休·赫什科维茨-库尔是一位国际知名的演说家、销售培训师和企业顾问，她专门从事促进专业人员与
客户的沟通和联络。
她的客户多为酒店、医疗保健公司、保险公司、房地产公司以及金融机构，包括君悦酒店集团、美林
证券、BandOne以及会议策划者国际联盟（MPI）。
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书籍目录

前言致谢第一部分  准备  第1章  准备写作   第2章  如何让预写作的四个问题发挥作用  第3章  简化具体
写作  第4章  修改：最后的步骤第二部分  写作心理学  第5章  常规性信息的写和  第6章  写给不友好的读
者  第7章  设置“缓冲区”  第8章  积级地、有说服力地并且专业地传达负面消息  第9章  以友好、合作
的态度结尾  第10章  永远不要说抱歉第三部分  推销你的想法  第11章  关注是什么影响了他们  第12章  
抓住他们的注意力，推销你的想法  第13章  创造兴趣，使他们与你保持一致  第14章  表述特性  第15章  
充分解释，但不要过多  第16章  提出你的要求第四部分  使之更加完美  第17章  标准用语  第18章  正确
选词  第19章  电子邮件礼仪  第20章  提升你的价值译者后记
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编辑推荐

　　你想让我的商务沟通变得更加吸引读者注意力、自由地表达讯息并轻松地实现预期目标吗？
你想在写作上节省出大量的时间吗？
本书将教你怎么做。
　　遵照简单的三步写作法，你会节省出80%的写作时间，并写出更清楚、更有冲击力和说明力的商
务信函、电子邮件、提案以及陈述。
本书能够使你的写作在以下几个方面得到进一步加强：　　通过预写作，让写作更具针对性　　进行
简单编辑和修改的快速技巧　　将销售技巧体现在销售写作中的秘诀　　刺激读者采取行动的有效方
式　　以积级的方式传达负面信息的建议　　
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版权说明

本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问:http://www.tushu007.com
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