
第一图书网, tushu007.com
<<国际贸易实务>>

图书基本信息

书名：<<国际贸易实务>>

13位ISBN编号：9787111159773

10位ISBN编号：7111159772

出版时间：2005-2

出版时间：机械工业出版社

作者：仲鑫 编

页数：357

字数：443000

版权说明：本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问：http://www.tushu007.com

Page 1



第一图书网, tushu007.com
<<国际贸易实务>>

内容概要

本书共分9章，主要论述了进出口交易前的准备工作，国际货物买卖合同的标的条款、价格条款、装
运条款、货运保险条款、货运保险条款、支付条款、一般交易条款、国际货物买卖合同的商订以及履
行等内容。
本书每章附有案例分析题及复习思考题，并在书后附有答案。
另外，本书附录中附有常用专业名词及术语索引、相关书后附有答案。
另外，本书附录中附有常用专业名词及术语索引、相关单证及票据示样。
    本书可作为国际经济与贸易、世界经济、国际金融等专业在校研究生及MBA教材，也可供上述专业
的本科生、夜大生、辅修生及高职高专学生选用，更能为实际外贸工作者提供学习的方便。
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章节摘录

　　第一章　进出口交易前的准备工作　　进出口交易包含的内容广泛，工作环节多，影响因素复杂
。
交易中各个环节、部门之间既各自独立，又密切联系。
因此，在洽谈交易前，为了正确贯彻外贸政策，提高交易成功率，进出口公司必须认真做好交易前的
准备工作。
在进行交易时，要注意各个程序的内容，还要注意各环节之间的联系，以免浪费时间，贻误市场时机
。
为了更好地了解进出口交易过程，在具体了解每一个程序和环节之前，本章对进出口交易前应做的准
备工作作一概括性介绍。
这些工作主要包括：选配洽谈人员，选择目标市场，选择交易对象，制定洽商交易方案，广告宣传工
作等。
　　第一节　选配洽谈人员　　在洽谈交易过程中，由于交易双方的立场及其追求的具体目标各不相
同，往往充满着尖锐复杂的利益冲突。
实际上，交易洽谈是开展对外贸易的一场重要战役，是保证贸易成功的先决条件。
因此，选配合适的交易洽谈人员是确保洽谈成功的关键。
　　是否拍板成交和达成协议，双方都应持慎重态度，因为这直接关系着双方当事人的利害得失，而
且具有法律上的约束力，不得轻易改变。
如果由于我方人员失误而导致洽谈失败，就会失去成交的机会；如果由于我方人员急于求成、疏忽大
意或其他原因，在交易洽谈中作了不应有的让步，或接受了不合理的成交条件和有悖于法律规定的条
款，就为将来埋下了隐患，不但有可能使我们在经济上蒙受不应有的损失，而且还可能给履约造成困
难，进而影响双方关系，造成不良的影响。
为此，应根据购销意图及交易对手的具体变化情况，严格选择交易洽谈人员，明确交易洽谈的任务，
采取各种行之有效的措施，以便正确处理彼此间的冲突和矛盾，谋求一致，达成交易。
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