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内容概要

　　《经营顾客心：汽车销售成功秘笈》详细介绍和分析了汽车销售顾问在销售过程中必须运用的各
种销售技巧和技能，同时借鉴国际上最新的销售手段和成就，针对目前国内汽车销售市场的实际状况
，提出了一些及时有效的应对策略。
　　本书采用随笔和散文式的行文风格，力求语句轻松流畅，给读者营造出舒适的阅读氛围，带给读
者美妙的阅读感受。
　　本书适用于汽车销售顾问提高自身业务技能。
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