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内容概要

本书较为全面地介绍了国际商务谈判的各个阶段、程序及应注意的问题，包括谈判前的准备、谈判的
进行以及谈判各个阶段的技巧、谋略等。
本书的特色在于理论和实践相结合，大量地借鉴了心理学、行为学等学科的研究成果，而且每章开头
都有一段案例导读，可以提高读者学习和阅读的兴趣。
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