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内容概要

　　酒吧是人们消除疲劳、释放压力和交际的重要场所，酒吧业也日渐成为受人们喜爱和利润很高的
行业。
那么，如何才能开一间成功的酒吧呢？
　　本书从特许经营的角度出发，介绍酒吧特许经营规划、酒吧开业筹备、酒吧装潢设计、酒吧原料
原料采购与储存、酒吧饮品调制与水果雕切、酒吧酒单制作、酒吧娱乐分类、酒吧服务管理等的流程
、方法和技巧。
如此经营的酒吧一定是一间成功的酒吧，它不仅为顾客提供丰富的饮品，更提供优质的服务。
酒吧也能有效地从管理中获取收益，在激烈的市场竞争中立于不败之地。
　　本书适合酒吧从业人员、管理人员、投资经营者阅读参考，也可作为学习、培训用书。
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章节摘录

书摘二、识别酒吧特许加盟陷阱    酒吧特许经营作为一种优秀的经营模式，自被证明是中小投资者发
家创业的好机会以来，就有一些不法之徒企图将其作非法敛财的工具，从而在酒吧特许经营的路上布
下了不少陷阱。
受许人要避开这些陷阱，总的来说就是要在选择投资项目、选择特许人和签订特许合同这几个重要环
节上下功夫。
    判定加盟陷阱不妨启用以下简易法则：    1．总部至少须成立3年以上或拥有5家以上直销酒吧    总部
须成立一段时间之后，各项工作、营运模式才能建立。
如果尚在试验期间推出不成熟的加盟模式，倒霉的一定是受许人。
如果总部本身管理机制尚不健全，哪有什么能力帮助受许人呢？
更不必谈控制力和推动力了。
    为什么要有5家以上直销酒吧呢？
第一，证明总部的基本财力；第二，好教练应该是好球员，如果连自己的球都踢不好，如何教导别人
踢？
可能只是“老王卖瓜自卖自夸”罢了。
    2．来者不拒，包赢包赚，一定有诈    如果特许人理念不佳或存心不良，一心只是想赚钱，不管加盟
酒吧死活，只是把加盟当做是一种赚钱工具或手段，这种特许人通常用的手法是来者不拒，没有明确
的资格标准，没有商圈评估报告，没有投资报酬分析，没有书面记录，不必参加教育培训。
因此，投资者应谨防些种诈骗。
    3．信息不足会吃大亏    受许人本身的信息来源不足，很容易造成错误的决策及过度的乐观，一般容
易只看到好的一面，而对坏的一面不甚了解或是想像不到，等到了解了，一切都太晚了。
因此，掌握充足的信息，对识别酒吧特许加盟陷阱很重要。
    4．不要过于相信招商广告    一般而言，有相当发展基础的特许企业，都有很完善的制度，选择加盟
者也很严格，不会随便接受不合格加盟者。
但仍有不少投机分子，利用小投资者对行业情况不了解，往往鼓其如簧之舌，夸大酒吧特许经营的利
润高、收成大又快来吸引加盟者，使不少不了解内情的人士跌到陷阱中，损失惨重。
因此，投资者在投资时应特别小心，以免上当受骗。
以下是投资者在选择加盟对象时需要特别注意避免的地方：    ①对方的宣传册资料不尽详实，缺乏数
字资料，以及自夸可以令小小投资在短时间内，赚取数以倍计的利润。
    投资者在选择特许人时，务必小心谨慎，切勿轻信传言及一些不实的招商广告。
    ②无法与特许企业负责人直接面谈，无法接触到特许企业的核心人物。
    ③对方在投资者尚未充分了解该特许企业经营体系的情况下，急于要求投资者作出酒吧投资决定。
    ④对方在接触很短的时间内，便要求投资者购人一定数量的酒吧货品，并要求投资者开张经营。
    ⑤加盟费占项目整体投资的比例过大。
    ⑥特许承诺的酒吧单店盈利水平难以实现。
    ⑦未能提样板酒吧或其他酒吧带加盟申请者参观、考察。
    5．妥善解决铺租问题    受许人最好拥有自置物业做铺面，若要租用他人铺面，则会面对租约期满的
问题。
只要租约一满，业主就有权加租，如果受许人未能与业主解决好铺租问题，那么“租约期满，结束营
业”便难以避免。
    非租铺不可时，一定要了解目标物业的租约时间。
一般而言，租约年限越长越好，因为这样可以把租金固定下来，避免因租金问题而被迫迁址。
                      P21-P23
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媒体关注与评论

书评让你轻松成为酒吧老板的独门秘笈！
易懂、快速、实用的开店资讯，让你随时进入状态，做好开店的最佳准备！
    打造一流的酒吧！
梦想在这里实现，精彩从这里延伸！
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编辑推荐

　　让你轻松成为酒吧老板的独门秘笈！
易懂、快速、实用的开店资讯，让你随时进入状态，做好开店的最佳准备！
　　打造一流的酒吧！
梦想在这里实现，精彩从这里延伸！
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