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内容概要

这是一本从富人和平民群体比较的视角写的书，包含了来源宽广的信息与知识，相信不仅对于投资界
，而且对普通的有理财投资需要的公众都有相当的启发作用。
山无常势，水无常形，只有因势而变，顺势而为，才能不落伍于这个迅速变革的时代。

　　本书是中国著名的市场调查研究公司零点集团通过对中国社会公民的第一手调查，以对比视角审
视了投资理财的48个方面带来的财富的差别，包括什么人是富人、平民，富人、平民的生活方式、性
格区别、家庭关系、朋友圈、理财方式、投资心理等。
本书有助于对理财有兴趣的普通读者增加理财知识和思考财富积累方式，亦有助于专业理财人士深入
了解富人、平民投资理财的观点。
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章节摘录

书摘财富这个“馅饼”，是从天上掉下来的吗    中国大陆在解放后进行了公有制改造，解放前的私产
多数以公私合营、集体化改造、捐献等多种形式转移，因此财富没有或者很少进行个人的代系传递。
在解放后直到“文革”期间，中国大陆地区大致有高收入者，但几乎没有富人阶层。
中国的富人绝大多数是1978年改革开放后逐步形成的，都是一代致富，因，此也称之为“新富”。
近几年，由于第一代富人年龄偏大，也开始着手培养接班人和交接班工作，可以预期，今后财富群体
的“第二代”接班人将逐步增长。
目前的富人研究仍可以“新富”群体为丰。
    目前中国的富人主要是在中国市场化的过程出现的四次机遇中造就而成的。
    第一次机遇    市场化的最早期，是流通领域的市场化。
最主要进入这一领域的是待业青年，甚至“两劳”释放人员等城市边缘人群，相对文化层次较低。
在20世纪80年代中期，他们以个体户之名而存在。
通过相对简单的倒买倒卖方式迅速获取财富，由此形成了中国的第一批高收入群体。
这一领域获得暴利的日子，在90年代初便告结束。
这个群体中素质较高的开始寻求投资机会，实现财富的保值增值，而很多的人则失去了暴利积累的财
富。
    第二次机遇    生产资料领域的市场化。
这一时期开始于20世纪80年代后期，当时的“双轨制”政策是促成这一领域市场化最重要的动因。
钢铁、木材还有石油、土地等等在计划内外的倒腾，十分容易取得超额利润。
这样就诞生了中国的第二批高收入者。
这一群体是权力致富者，权力所有者或者与权力所有者有着各种密切联系的人获利很高。
    弟三次机遇    金融领域的市场化。
随着金融债务、上市公司的大量出现，中国又诞生了第三批高收入者。
这一时期在20世纪90年代初。
这一批高收入者又有不同的层次分别，首先是上市公司本身的工作人员，因为他们更容易获得原始股
；其次是上市资格的审批者；第三才是部分股民。
    第四次机遇    知识与技术市场化。
发生于20世纪90年代中期的这一过程，比前面的所有过程来得更为迅速。
他们形成了中国的第四批高收入者，是最受鼓励并将持续时间最长的群体。
        前三次机遇是呈爆发式的，所以很快就成为过去。
而知识与技术的市场化由于门槛较高，将会有相当时间的持续，而未来会更多地产生富裕者。
    平民群体是在我们周围广泛存在的，分布于各个行业、领域、城市。
广泛地说，城市居民中有职业的群体多数都处于我们所说的平民阶层。
根据中国的社会主义经济体制，国有企业是经济的主要部分，民营、三资和个体是国有经济的重要补
充。
因此，平民群体中大多数是国有企业工作的职工，包括所有的中层及以下的普通职工和部分高层管理
者。
平民群体的工资经过了几次调整，从“文革”时期的几十元，到1997年左右的数百元，现在广大中小
城市的工资水平仍在800～3000元之间。
    在经济比较发达的省份和地区中，平民相对更分散在多种经济类型的企业。
在比较落后的西部、东北以及部分中原地区，绝大多数平民集中在国有和集体性质的单位。
    根据比例基本均匀的原则对平民家庭按照收入分为7段，可以看出，高收入者的收入差别较大，而中
等收入、低收入家庭的差别不明显。
这种现状的渊源来自于过去的计划经济体制。
平民的收入来源于工资，所有人的工资都有统一的级别，所有的消费和收入都是统一计划的，因此平
民的财富差别只是工资级别的不同，除很少数的高级干部外，富裕户和低收入户的差别很小。
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同时，根据这样的数据我们也能够发现，改革开放后富起来的毕竟是少数，经济方式的多元化也是对
国有经济的补充，因此整个社会还是以工薪收人的平民为主流，不同的是收入低或是中等、中等偏上
。
而少数高收入户，是介于多数平民和少数富人间的一个过渡群体，应当有很多不同于工资的收人来源
，群体比例小而收入逐倍上升。
P8-11
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媒体关注与评论

书评今天中国快速成富的人很多还没有从养成自己人格和气质的文化中超脱出来；而很多渴望财富的
人也没有真正明白富有到底可以带给自己什么。
与事业本身相比较，人们对于富有的追逐似乎要盲目得多，但也要热烈得多，也不计代价得多。
因此。
在富人与平民的对比方面，多一些信息对我们这个社会的很多人在认识上是一个极有意义的帮助。
    零点研究咨询集团董事长  袁岳
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编辑推荐
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山无常势，水无常形，只有因势而变，顺势而为，才能不落伍于这个迅速变革的时代。
　　本书是中国著名的市场调查研究公司零点集团通过对中国社会公民的第一手调查，以对比视角审
视了投资理财的48个方面带来的财富的差别，包括什么人是富人、平民，富人、平民的生活方式、性
格区别、家庭关系、朋友圈、理财方式、投资心理等。
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