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内容概要

本书系“大众理财顾问丛书”中的“理财规划师系列”，全书分为两个大的部分。
前5章为私人理财规划的理论构架和实务处理，它已经构成了一个完整的理财体系和完整的工作流程
。
第6章讨论的是银行、保险、证券业从业人员如何运用理财规划拓展自身业务，或者说，它要解决的
是一些战术方面、技巧方面的问题，即如何通过理财规划来销售金融产品。
　　本书立足理论，从实际出发，结合作者亲历的家庭理财规划实务，从战术和技巧方面提示了理财
规划如何落地的问题。
本书分为两大部分，前5章为私人理财规划的理论构架和实务处理，第6章讨论了银行、保险、证券业
从业人员如何运用理财规划拓展自身业务的问题。
    本书不仅适合银行、保险、证券等金融行业从业人员作为展业培训教材，也可作为国家理财规划师
职业资格培训教程的辅助读本，还可作为对金融理财感兴趣的读者自学的参考书。
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彭振武先生，长期担任金融机构高级管理人员，《大众理财顾问》杂志特约理财专家，国家理财规划
师职业资格认证课程讲师，中国私人理财网(www.chinalcw.com)创办人、首席理财师，首届“中国理财
创富之星”，财智网特约理财师，《南方人物周刊》2005年第2期封面人物，机械工业出
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书籍目录

前言第1章　私人理财规划的基本构架　1.1　理财的根本目标——终身快乐　　抓住今天的快乐　　
规避明天的风险　　追逐未来生活的更加快乐　1.2　理财规划的灵魂——匹配　　构建与个人或家庭
资产、收入及其稳定程度相匹配　　与当前及中远期消费预期、投资创业预期相匹配的日常消费体系
　　构建与个人或家庭生存阶段、健康状况、消费预期、职业和环境特点、利率市场运行状况相匹配
的避险体系　　构建与个人或家庭生存阶段、兴趣爱好、市场认知度和驾驭力相匹配的投资获利体系
　1.3　私人理财规划的基本构件　　第一大板块：日常生活消费支出　　第二大板块：避险投资　　
第三大板块：获利投资　1.4　私人理财是一个动态的过程　　处于不断变化之中的人　　处于不断变
化之中的市场第2章　客户信息的采集　2.1　私人理财规划的基本特性　　私密性　　指导性　　科
学性　　可操作性　2.2　客户信息采集的分类　　客户个人或家庭经济运行评价类信息　　客户个人
或家庭即期和预期需求类信息　2.3　客户信息采集样本　　文字方式　　表格方式第3章　市场消费
和投资信息采集　3.1　利率水平及其走势　　利率市场走势把握　　由利率水平决定的理财工具把握
　3.2　与国民生活相关项目的消费水平　　子女教育经费信息采集　　医疗费用信息采集　　住房消
费信息采集　　养老费用信息采集　　汽车消费信息采集　　私家车第三者责任保险信息采集　　旅
游费用信息采集　　健美消费信息采集　3.3　经济强势国发生的重大事件　3.4　周期性风险投资市场
的运行状态　　证券市场运行的基本规律　　邮币卡市场运行的基本规律　　其他投资市场运行的共
性把握　3.5　市场消费和投资信息筛选　　保险产品的比较和筛选　　人民币和外汇理财产品的比较
和筛选　3.6　个人信贷信息的采集　　个人信贷政策信息采集　　个人信贷利率信息采集和比较　3.7
　经济政策调整信息的采集　　国家宏观经济政策调整　　国家行业政策调整　　金融企业规章调整
第4章　客户财务分析第5章　理财规划的制定第6章　理财顾问式行销
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