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内容概要

　　晋商是明清之际，六百年间，最负盛名的全国性商帮。
它的崛起、兴盛以及衰落，它的东掌合作制度、顶身股制度、员工遴选制度，它从商的坚毅、魄力、
计谋，等等，蔚为大观。
　　本书从明初开中制——晋商之起家说起，至辛亥革命——晋商日暮途穷为止，纵横数千百年，激
扬数十万字，从时势、制度、人事诸方面，剖析了晋商之兴衰成败。
以古喻今，发人深思。
　　一个国家和民族的崛起离不开企业和商业的发展。
中国在开启21世纪的历史时，也应回顾近代晋商500年的兴衰。
晋商曾位居中国十大商帮之首，而目前困扰企业的一些管理问题，晋商也都遇到过而且成功地解决过
。
本书既从宏阔的视角考察了全球化和中国区域经济变迁对晋商发展的影响，又从信用的角度解答了晋
商是如何一步步建立信誉，然后又一步步失去信誉的。
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作者简介

　　周建波，北京大学经济学院副教授、山东大学史学学士、北京大学史学硕士、北京大学经济学博
士。
长期为北京大学MBA学员和企业家特训班讲授“营销学”、“企业家学”、“管理思想史”等，讲授
深入浅出，充分联系实际，深受学员欢迎。
2003年8月至今，担任《名家论坛》节目“企业变革”、“营销哲学”、“营销管理”三门课程的主讲
教师。
曾发表文章30多篇，著作有《洋务运动与中国早期现代化思想》、《营销管理：理论与实务》、《企
业文化学》等。
　　讲学与营销、战略策划经历：海尔集团、海信集团、伊利集团、蒙牛集团、红豆集团、远东集团
、维维集团、中国网通、中国移动、北京银行⋯⋯
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书籍目录

推荐序一推荐序二前言第一篇 天佑山西：晋商的崛起和兴盛第1章 明清时期商品经济的发展与晋商的
崛起第2章 明清政府的商品经济政策与晋商的崛起第3章 区域商业传统、资源禀赋状况与晋商发展第4
章 区域过剩人口与晋商的崛起第5章 边镇驻军、开中制与晋商的崛起第6章 明清时期北部边疆民族贸
易与晋商的发展、兴盛第7章 明清时期东部沿海对外贸易的曲折发展对晋商的影响第8章 清代中俄贸易
与晋商的发展、兴盛第9章 明清时期晋商内部的兴误更替第二篇 信用之道：晋商成功经营的秘诀第10
章 晋商如何在落后地区经营-以旅蒙晋商为例第11章 晋商如何为平民及贫民提供金融服务第12章 晋商
如何为工商业者提供资金支持第13章 晋商如何兑业务，降低远距离交易的风险第14章 晋商如何进行东
掌合作第15章 晋商如何对员工进行激励和约束第16章 晋商如何对分散在不同区域的分号进行管理 第17
章 晋商如何通过会馆（行业协会）壮大自身势力第18章 晋商如何通过官商结合提高社会信用第三篇 
困境求生：晋商的衰败第19章 辛亥革命前晋商的缓慢衰败第20章 民国时期晋商的全军覆灭第21章 晋商
衰败的原因与转轨的迟缓第22章 晋商向近代工业转轨的艰难实践第23章 晋商的衰败与江浙商人的崛起
第24章 山西经济与山西商人的未来
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编辑推荐

　　一个国家和民族的崛起离不开企业和商业的发展。
中国在开启21世纪的历史时，也应回顾近代晋商500年的兴衰。
晋商曾位居中国十大商帮之道，而目前困扰企业的一些管理问题，晋商也都遇到过而且成功地解决过
。
本书既从宏阔的视角考察了全球化和中国区域经济变迁对晋商发展的影响，又从信用的角度解答了晋
商是如何一步步建立信誉，然后又一步步失去信誉的。
　　晋商是明清之际，六百年间，最负盛名的全国性商帮。
它的崛起、兴盛以及衰落，它的东掌合作制度、顶身股制度、员工遴选制度，它从商的坚毅、魄力、
计谋，等等，蔚为大观。
　　本书从明初开中制——晋商之起家说起，至辛亥革命——晋商日暮途穷为止，纵横数千百年，激
扬数十万字，从时势、制度、人事诸方面，剖析了晋商兴衰成败，以古喻今，发人深思。
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