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前言

近年来，我国汽车工业迅猛发展，汽车已越来越多地进入家庭，私人购车已经成为汽车消费的主流力
量。
汽车清洗美容、维修保养、汽车护理品及与汽车相配套的生产、服务行业也得到了长足发展。
汽车美容装饰行业在国内兴起已有十余年的时间，发展势头依旧相当迅猛。
汽车美容店已经遍及全国各地的大小城市。
汽车美容的商机受到各界人士的众多关注，汽车美容行业孕育了极好的发展前景和投资机遇。
随着我国汽车工业的进一步发展，以及汽车美容装饰消费理念的不断成熟，对汽车美容业的要求也会
不断提高。
作为未来汽车后市场中的主力军，汽车美容业一定会得到更好的发展和壮大。
汽车美容行业的蓬勃发展也带动了各类汽车美容类图书的出版和热销，但现有汽车美容类出版物大多
是知识问答或图文教材，此类图书比较适合现有汽车美容业从业技术人员阅读，却很难满足投资创业
者的需要。
投资者更渴望了解的是，汽车美容业该如何进入？
如何投资经营？
在国内，汽车美容业已经历了十余年的发展，市场形势是动态的，日新月异，该如何投资经营呢？
准备投资汽车美容业的朋友需要认真思考。
本书主要从投资与经营的角度介绍汽车美容业，为外行投资者进入汽车美容业及汽车后市场提供了一
些基础知识和系统而全面的了解。
同时，本书也可以作为汽车美容业企业管理经营人员及其他汽车后市场经营者的工作参考书。
本书共分五章，其中第一章主要介绍汽车后市场的一些基本概念和知识。
第二章主要介绍汽车美容的自主办店，也就是投资者如何结合自己的资金实力和个人能力开办自己品
牌形象的汽车美容店，一种量力而为、量身定做、实事求是的办店模式。
第三章主要介绍汽车护理品的小生产办厂。
汽车护理品是汽车美容行业的新兴产业，也是最新的投资机遇。
本书是国内第一本系统化介绍汽车护理品小生产的图书。
汽车迅速普及，汽车美容店多如牛毛、遍地开花，什么才是真正的商机？
——生产汽车护理品！
第三章内容很值得读者朋友关注。
第四章主要介绍如何开办自己的地方汽车美容连锁店。
你不仅可以开办汽车美容店，还可以开办属于自己的汽车美容连锁加盟总部。
在一个更高的层次上介入本地的汽车美容业。
对于具备一定资金实力和经营能力的投资者，第四章内容同样值得你详细阅读。
第五章内容很短，是本书的结束语。
从投资与经营的角度来说，本书主要介绍了汽车美容业三方面的情况：汽车美容自主办店、汽车护理
品小生产、开办汽车美容连锁店。
这三个方面基本涵盖了国内最具投资价值的汽车后市场领域。
准备进入汽车美容业的投资者，可以从这三个方面考虑自己的投资发展模式。
在本书编写过程中，参考了国内外一些同行的相关资料，在此表示诚挚的感谢。
本书涉及面较广，加上作者水平有限，虽竭尽全力仍难免存在错误及不当之处，恳请广大读者和各位
同行批评指正。
编者
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内容概要

任何生意，说白了，都是内行赚外行。
汽车美容投资者的最大风险是对行业的无知。
资深业内专家刘亚松先生为您开启一扇揭秘之门。
本书是汽车美容投资专家为投资者提供的最新投资指导。
鉴于市场上目前尚没有成形的、成体系的、系统的关于汽车美容业投资经营方面的图书，本书可以称
得上是汽车美容投资业的创世之作，主要从投资和经营的角度介绍汽车美容业，为外行投资者进入汽
车美容业及汽车后市场提供一些基础常识和系统化、全面化的了解。
本书分析解读了汽车美容投资市场的过去情况、目前现状和未来发展前景，并从汽车美容业的基本知
识、投资指南、经营指南、竞争模式等方面对汽车美容业进行全方位的分析。
 　　鉴于市场上目前尚没有关于汽车美容业投资经营方面成熟的图书，本书可以称得上是汽车美容业
投资的创世之作。
本书可作为投资汽车美容业的指导书，也可作为汽车美容业经营管理方面的参考书，还可作为专业技
术学校的参考教材。
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章节摘录

第一章　投资汽车美容业，先谈汽车后市场第一节 汽车后市场汽车后市场是指汽车销售以后，围绕汽
车使用过程中的各种服务，它涵盖了消费者买车后所需要的一切服务。
汽车后市场是相对于汽车前市场而言。
汽车前市场是指为实现汽车销售而进行的各种交易和服务，而汽车后市场则是指汽车售出之后的维修
、保养服务及其所需汽车零配件、汽车用品和材料的交易市场。
它所涵盖的行业和企业包括汽车的维护、保养和修理商，汽车维修所需汽车零配件、汽车用品和材料
的经销商和制造商，以及相应的金融、保险等服务系统。
也就是说，汽车后市场是汽车从售出到报废的过程中，围绕汽车售后使用环节中各种后继需要和服务
而产生的一系列交易活动的总称。
另外，随着汽车文化产业的发展，汽车后市场服务的对象有很多是尚未拥有汽车的广大群众或目标客
户。
20世纪30年代初，汽车美容养护业在英美等发达国家开始起步，汽车后市场的雏形开始形成。
第二次世界大战后，经济的复苏使汽车工业飞速发展。
同时，也使汽车美容养护业日益壮大，汽车已经不再采用大拆大卸的维修方式，而是采用以养护为主
，视情维修的方式，推行免拆维护。
由此汽车后市场逐渐走向成熟。
汽车美容养护业在我国兴起于20世纪90年代。
随着轿车保有量，特别是私家车保有量的迅猛增加，汽车美容养护业开始被有车族所熟知并接受，“
七分养，三分修”，以养代修的爱车新理念逐步被广大有车族认可。
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编辑推荐

《汽车美容业投资经营指南》针对电动自行车维修行来的实际要求，从投资经营电动自行车维修店应
掌握的基本技巧入手，尽理避开深奥的理论，全面分析讲解电动自行车维修店的投资经营方法和投资
的全过程，内容包括电动自行车行业现状、前景、国家政策及电动自行车维修店的选址、店面装饰、
配件选购、开业经营方式以及多种经营的途径等，特别对应熟练掌握的电动自行画维修技术进行了重
占介绍。
使想投资电动自行车维修店的人员初步掌握电动自行车维修技术，并投入经营电动自行车维修店，起
到事半功倍的效果。
任何生意，说白了，都是内行赚外行。
汽车美容投资者最大风险是对行业的无知。
资深业内专家、刘亚松先生为您开启一扇揭秘之门。
鉴于市场上目前尚没有成型的、系统的关于汽车美容投资经营方面的图书，《汽车美容业投资经营指
南》可以称的上是汽车美容投资的创世之作。
主要从投资和经营的角度介绍汽车美容业，为外行投资者进入汽车美容业及汽车后市场提供一些基础
知识和系统化、全面化的了解。
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