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前言

　　税收筹划作为一门新兴学科，在我国兴起已经五六年了，在此期间，各种期刊、专著也出了不少
。
纵观这些读物，都存在泛泛而谈的缺点。
所以，那些举办财税培训的公司就感觉到，以前曾经受欢迎的税收筹划课程，现在已经不再具有吸引
力了。
而更多的投资人也认为，税收筹划如果仅在课堂上进行纸上谈兵，远远不能满足人们对一个实用性学
科的要求。
　　我们认为，税收筹划尽管是一个很好的学科，但是，如果仅仅停留在理论层面的分析和讨论上，
这个学科就不会有很好的发展。
税收筹划是一门实用性学科，需要结合实际来分析问题，最终引导和帮助大家解决问题，才会受到广
大投资人、生产和经营者以及财务人员的欢迎。
有鉴于此，笔者自2004一年开始，就将税收筹划研究的重点放在立足于解决实际问题上，以行业作专
题先后开发出房地产开发企业的税收筹划、物流企业的税收筹划、零售企业的税收筹划等十大专题。
　　自2004年初，笔者开始在全国开展了“销售业务税收筹划”专题讲座，至今已有二十多场（次）
，与一百多个大型企业和企业集团的总经理、财务总监和其他经营主管一起，探讨销售环节的涉税风
险的防范和避税筹划的策略，从而形成一整套的操作思路和方法。
当然，在研究税收筹划时遇到很多困难。
在专题研究过程中感到最大的问题就是资料短缺，好在许多来自财税管理第一线的人士也在从事着实
务分析，结合有关问题对税收筹划进行深入的思考。
所以，在本书中参考了上海荣业东兴财务咨询有限公司的许多咨询案例和谭光荣、陈萍生以及其他专
家在《中国税务报》等刊物中的部分案例分析性文章和其他资料。
其目的是想借助大家的力量整合一个研究思路，将税收筹划的研究引向深入。
在此，我们向所参考资料的作者表示感谢!此外，注册会计师、税务专家李雯女士对本书进行了全面审
核。
　　目前以专题的形式研究税收筹划的成功案例还不多，本书仍有不足之处，希望读者不吝赐教!
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内容概要

作者与一百多个大型企业和企业集团的总经理、财务总监和其他经营主管一起探讨销售环节的涉税风
险的防范和合理避税的筹划策略，从而形成了本书所述的一整套操作思路和方法，包括税收筹划概述
、销售额的确认、视同销售的税务处理、混合销售及兼营行为的征税问题、特殊销售行为的税收待遇
、异地销售与账外经营、价外费用的涉税处理、连锁经营的税收筹划、代销方式的税收分析、销售时
间确认的筹划、促销业务的涉税分析、采购业务的税收分析、农产品的涉税问题、专业发票使用方法
及要求、集团公司的营销运筹、商贸企业的涉税管理、所得税年终汇缴新办法、新企业所得税申报表
分析。
本书参考的政策新、实用性强，并列举了大量案例。
    本书既可以作为企业老板、财会人员、注册会计师、注册税务师、经营主管及销售人员的案头书，
也可以作为大专院校财税专业营销专业师生的参考资料。
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作者简介

庄粉荣：工程师、高级经济师、高级会计师，财税研究员，中央财大客座教授，注册税务师，全国著
名税收策划专家。
现有著作21部，其中个人涉税专著12部，多部专著被中山大学等10多家重点高校选为MBA和MPAcc教
材。
庄粉荣的税收筹划理论在理论界独树一帜。
多家税收筹划网络评价其
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章节摘录

　　第一章 税收筹划概述　　在现代社会里，投资人从事的一切投资活动，必然与税收发生联系。
而税收作为投资人的一种支出，就构成了投资成本。
也就是说，税收支出的多少，在一定程度上决定了投资人的投资收益。
人们当然希望在不违法的前提下减少税收支出，在这种情况下，一门新兴学科——税收筹划（税收策
划）也就应运而生了。
税收筹划作为投资人的第三个赚钱的渠道，在我国已经得到越来越多投资人的重视。
　　第一节 税收筹划的概念　　税收筹划就是纳税人在现行税制条件下，通过充分利用各种有利的税
收政策，适当安排投资行为和生产经营业务流程，通过合理的财务协调和有机的会计处理，巧妙地安
排纳税方案，在合法的前提下，以实现税后利益最大化为目标的涉税经济行为。
　　其基本内涵是：　　1.税收筹划的主体是纳税人　　从广义上说，税收筹划是一个中性词，既可
甩手纳税人，又可用于征税机关。
在这里我们主要是研究微观税收筹划问题，因此就把策划主体界定为纳税人。
当然，进行税收筹划的主体是纳税人，并不是说就不能依靠社会力量，纳税人完全可以根据自己的实
际情况，委托社会中介机构进行税收筹划。
目前已经发展起来的税务咨询事业，不仅保护了纳税人的合法权益，提高了办税质量，也使纳税人从
具体的税收缴纳和办税交涉事宜中解放出来，集中精力搞好生产经营，让纳税人切实尝到了甜头。
当然，随着咨询业的发展和纳税人权益保护意识的逐步提高，纳税人对服务的要求已不再满足于简单
的填表缴税、办税交涉等代理活动上。
于是又出现了一个新职业——纳税策划师。
通过专业人员的努力，使纳税人合理合法地通过税收筹划降低税收成本，增加收益，为提升纳税人的
市场竞争力等高层次的涉税服务活动提供了基础。
　　⋯⋯
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