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前言

　　我国银行理财业务近几年的发展速度非常快，在金融市场及社会经济生活中的影响力和受关注程
度也越来越大。
从2004年9月推出第一款人民币理财产品起算，我国银行开展理财业务只有5年多的时间，但每年银行
理财产品都是以成倍的速度扩张。
相关数据表明，2008年度国内银行发行理财产品的数量已达5800多款，管理的资金规模已接近4万亿元
。
随着银行理财产品市场的高速扩张，市场参与各方也越来越需要了解与银行理财产品相关的背景知识
和市场信息。
基于此，我们组织撰写了这部集银行理财产品背景描述、基础研究与市场调研于一体的作品，试图以
较完整的架构、较全面的视角和最新的资料向读者展现银行理财产品的运作机制与投资选择。
　　全书由上、中、下3篇共9章构成。
上篇从市场供给的角度描述与分析银行理财产品的创设与运作流程，包括银行理财产品的起源与背景
、分类与构造，以及运作流程中的关键环节。
中篇从市场需求的角度介绍与解析银行理财产品的投资选择过程，包括投资者应具备的基本条件、各
类产品的投资选择要领，以及产品配套服务中存在的主要问题。
下篇从市场规制的角度分析与解读银行理财产品的法规框架与监管思路，包括制度基础与监管理念、
现行业务的规制框架与主要内容，以及监管政策解读。
　　本书各章作者：第一、八章，翟立宏、刘路；第二、五章，张星；第三章，罗志华；第四章，骆
璐；第六章，李要深；第七章，李勇；第九章，孙从海。
全书由翟立宏、孙从海总撰。
　　由于时间、精力及水平所限，书中难免存在差错与不妥之处，欢迎读者朋友批评指正。

Page 2



第一图书网, tushu007.com
<<银行理财产品>>

内容概要

个人理财业务，是指商业银行为个人客户提供的财务分析、财务规划、投资顾问。
资产管理等专业化服务活动。
商业银行个人理财业务按照管理运作方式不同，分为理财顾问服务和综合理财服务。
其中综合理财服务，是指商业银行在向客户提供理财顾问服务的基础上，接受客户的委托和授权，按
照与客户事先约定的投资计划和方式进行投资和资产管理的业务活动。
一般所说的”银行理财产品”，指的就是综合理财服务。
　　本书详尽介绍银行如何构造和运作理财产品，提示投资者如何选择，解析国家政策导向。
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章节摘录

　　着理财服务的主体应当具有专业资质，并且以专业的流程与环节来提供理财服务。
　　综合性是指理财服务的内容具有综合性。
如果是针对组织机构的理财服务，则包括了投资、融资与流动资金管理等各个方面；如果是针对家庭
个人的理财服务，则涵盖了生活理财（包括职业选择、教育、购房、保险、税收、医疗、养老、遗产
和事业继承等）和投资理财（综合运用各种投资工具取得合理回报以积累财富）等各个层次。
　　差异性是指理财服务的具体对象、具体内容与具体目标通常具有个性化和非标准化的特征，这直
接决定了理财服务必须是针对不同的客户或客户群量身定制的。
理财服务应以了解特定客户的特定需求为起点，以满足特定客户的特定需求为终点。
　　第二节 银行理财产品及其相关概念　　一、监管部门界定的银行理财业务概念　　按照中国银监
会2005年9月24日颁发的《商业银行个人理财业务管理暂行办法》（自2005年11月1日起施行，以下简
称《暂行办法》）中的概念界定，银行个人理财业务是指商业银行为个人客户提供的财务分析、财务
规划、投资顾问和资产管理等专业化服务活动。
这一概念从外延上来看比我们前述的理财服务概念要窄一些，这在很大程度上是由长期以来我国金融
体系中分业经营、分业监管的格局以及金融服务内容的欠缺决定的，同时也受制于我国居民个人对个
人理财服务的理解与需求现状的影响。
　　在《暂行办法》中，银行个人理财业务按照管理运作方式的不同被进一步划分为理财顾问服务和
综合理财服务。
前者是指银行向客户提供的财务分析与规划、投资建议、个人投资产品推介等专业化服务；后者是指
银行在向客户提供前者服务的基础上，接受客户的委托和授权，按照与客户事先约定的投资计划和方
式进行投资和资产管理的业务活动。
并且，银行在综合理财服务活动中，可以向特定目标客户群销售理财计划，即银行在对潜在目标客户
群分析研究的基础上，针对特定目标客户群开发设计并销售的资金投资和管理计划，也就是银行个人
理财产品。
由此来看，银行个人理财产品只是银行综合理财服务活动的一部分，而银行综合理财服务又只是整个
个人理财业务的一部分。
但在近两年银行开展个人理财业务的现实中，银行个人理财产品似乎已经成为了银行个人理财业务的
主要载体甚至全部内容，银行个人理财业务中更为重要的服务性内容反而被忽视了。
　　按照客户获取收益方式的不同，理财计划又可进一步分为保证收益理财计划和非保证收益理财计
划。
保证收益理财计划，是指商业银行按照约定条件向客户承诺支付固定收益，银行承担由此产生的投资
风险；或银行按照约定条件向客户承诺支付最低收益并承担相关风险，其他投资收益由银行和客户按
照合同约定分配，并共同承担相关投资风险的理财计划。
非保证收益理财计划又可分为保本浮动收益理财计划和非保本浮动收益理财计划。
保本浮动收益理财计划是指商业银行按照约定条件向客户保证本金支付，本金以外的投资风险由客户
承担，并依据实际投资收益情况确定客户实际收益的理财计划。
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编辑推荐

　　一本全面解读银行理财产品的工具书　　权威机构凝聚心血推出，专业观点引领市场风潮
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