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内容概要

　　《你不可不知的：淘宝开店100招》由此应运而生，将淘宝的新功能、新方法一网打尽，用完整的
体系展现出来。
授人以鱼不如授人以渔，《你不可不知的：淘宝开店100招》运用大量示例和图片，以浅显易懂的方式
让读者一目了然，新卖家仅凭自学就能轻松掌握开店技巧。
　　随着电子商务的快速发展，淘宝也经常改版，不断地完善界面、增加功能，更加人性化的设计让
买家和卖家进行交易都更加得心应手。
不管你是混迹于淘宝多年还是刚刚入门，要想不被淘汰就要不断学习，只有跟上淘宝的脚步你才能走
得更远、更久。
全书共分为13章，包括“网店开张与进货”、“商品发布与定位技巧”、“图片拍照与处理技巧”、
“网店装修技巧”，“社区写帖、回帖和转帖技巧”、“巧用旺旺”、“沟通技巧”、“粘住客户”
、“提高人气”、“店铺推广技巧”、“发货省钱妙招”、“打造皇冠级信用”和“网上开店防诈骗
”等内容。
每章内容都精彩、实用，其中总结了许多老卖家的经验之谈，为新手卖家接触淘宝、寻求创业之路提
供了一条捷径。
　　《你不可不知的：淘宝开店100招》旨在教授最简单、最便捷的淘宝开店方法，不论你是淘宝资深
卖家，还是持观望态度的新手卖家，都可以从中得到启示。
万事开头难，创业并不简单，迈出关键的第一步尤为重要，现在就请拿起这《你不可不知的：淘宝开
店100招》开始你的创业之路！
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作者简介

　　王晓倩，毕业于天津师范大学经济管理系，曾经建立并经营过独立的网站和论坛。
是最早的淘宝注册会员，混迹淘宝多年与淘宝共同成长，开店做卖家的同时也是拥有很高信誉的淘宝
买家，对于淘宝有自己独特的经验和体会。
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编辑推荐

　　成功卖家的不传之秘　　让新店铺在短期内获利　　店铺推广和营销的经验之谈　　《你不可不
知的:淘宝开店100招》主要内容　　初识淘宝，定位网店定位商品　　开张准备，寻找货源顺利进货
　　前期工作，上架商品装修店铺　　店铺推广，见缝插针巧妙宣传　　人气积累，成功沟通留住顾
客　　店铺营销，参加活动巧做营销　　物流控制，精选物流公司，顺利完成交易　　完美售后，巧
妙解决投诉，打造皇冠信誉　　安全防骗，骗术推陈出新，防骗与时俱进
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