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内容概要

张秀满纵横业务领域十五年，从业务生手、业务冠军变成知名大企业的讲师；卖过的东西从保养品、
高级别墅到健康产品等种类繁多。

她在销售保养品时，曾经创下总公司没货，需全省调货的纪录；她销售别墅时，曾创下“一人卖出十
八栋高价别墅”的成绩。
在销售无形的“健康检查”时，因擅长陌生开发及业务技巧，她的团队及业绩也令人刮目相看，总是
居公司前三名。

她说：业务营销不只是卖产品，更是在卖自己。

她说：我从不卖任何东西，我只是真心做人、做事、做生意而已。

她说：销售不是从我的嘴巴去卖东西，而是从别人的嘴巴帮我卖出去！
从事业务工作是件简单快乐的事，本书要教大家史上最强的攻心秘笈和赢的秘诀，无论什么样的产品
，都可以顺利成交。
希望能帮助更多人获得成功，开拓生命更高远的视野。
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作者简介

张秀满
　　她最擅长的是陌生开发、销售技巧、人际关系及教育训练，有十五年辉煌的业务实战经验。
近十年来活跃于讲台与教育训练上，连全球排名前五大的天狮集团，都聘她为教育总顾问。
在东南亚的演讲场次已经累积至两千五百场。

目前是岱韦企管顾问有限公司的负责人，着有《这样开发客户就对了！
》，一出版即成为商业类畅销书。
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章节摘录

版权页：第1章 练就不销而销的秘诀要成功，就要从大胆自销开始经常有人问我：成功的业务行销人
员，究竟需要具备什么样的特质？
如果从个性来看，活泼热诚又外向，是十分合适的；如果不具备这样的特质，那么至少要敢于主动开
口，而不是期望有人会主动向你购买产品。
闽南语有句俗谚：“话若说得美，赚钱好像在赚水！
话若说得好，人人都夸好！
话若说得清，公司越开越大！
”从这句谚语里，我们不难看出，会说话和不会说话的差别。
从事业务行销工作，会说话虽然重要，更重要的是要懂得自销。
业务行销不只是卖产品而已 业务行销不只是卖产品，更是在卖自己。
自销指的是：对商品有信心，并且对自己有信心！
出门的时候，不必提名牌也不需要一身名牌，因为自己就是招牌，就是名牌！
所以销售前的自我对话很重要，不但要对自己销售的商品有感情、是真心喜爱，还要把自己销售给客
户。
成功的销售，在于见到客户第一面时，就要能够把自己百分之百销售给顾客。
因此，无论是在仪表还是形象方面，你都要爱上自己，这样一来，顾客也能感同身受的喜爱上有魅力
的你。
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