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内容概要

　　本书以假设的浙江远大进出口公司的业务交易为线索，以工作流程为主线，进行布篇立项，以例
释理。
本书分为五篇，首先从国际贸易的语言——国际贸易术语入手，然后介绍交易磋商与订立合同，再学
习进出口合同条款，以及进出口合同的履行，最后介绍其他国际贸易方式。
五篇内容又分解成国际贸易术语、进出口交易磋商与订立合同等十个项目，每一个项目包括“情境导
入”、“学习目标”、“知识支撑”、“实训项目，，和“能力迁移’’五个组成部分，注重学生可
持续性学习能力的培养。
本书中生动的项目情境可以使繁杂、抽象的外贸业务学习变得更轻松、愉悦。

　　本书既可以作为高等职业教育国际贸易专业、商务英语专业、报关与国际货运专业及其他相关专
业的报关课程教材或参考用书，也可以作为全国外贸业务员证书考试的辅导用书，对涉外型企事业单
位从事外贸业务的管理人员、操作人员也有较好的参考价值。
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书籍目录

前言
绪论
第一篇 国际贸易的语言
　项目一 国际贸易术语
　　知识支撑
　　一、贸易术语的含义
　　二、有关贸易术语的国际贸易惯例
　　三、六种主要贸易术语及其应用
　　四、其他五种贸易术语及其应用
　　实训项目
　　能力迁移
第二篇 交易磋商与订立合同
　项目二 进出口交易
　　磋商与订立合同
　　知识支撑
　　一、交易前的准备
　　二、进出口交易磋商
　　三、订立进出口合同
　　实训项目
　　能力迁移
第三篇 进出口合同条款
　项目三 合同的标的
　　知识支撑
　　一、商品的品名
　　二、商品的质量
　　三、商品的数量
　　四、商品的包装
　　实训项目
　　能力迁移
　项目四 进出口货物运输
　　知识支撑
　　一、运输方式
　　二、运输单据
　　三、合同中的装运条款
　　实训项目
　　能力迁移
　项目五 进出口货物运输保险
　　知识支撑
　　一、保险的基本原则
　　二、货物运输保险的承保范围
　　三、海洋运输货物的保险的
　　险别与条款
　　四、我国陆空邮运输货物
　　保险的险别与条款
　　五、进出口货物运输保险实务
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　　六、买卖合同中的保险条款
　　实训项目
　　能力迁移
　项目六 进出口商品价格
　　知识支撑
　　一、国际商品价格概述
　　二、出口报价
　　三、出口还价核算
　　四、买卖合同的价格条款
　　实训项目
　　能力迁移
　项目七 进出口货款结算
　　知识支撑
　　一、票据
　　二、汇票
　　三、本票
　　四、支票
　　五、汇付
　　六、托收
　　七、信用证
　　八、银行保函和备用信用证
　　九、各种结算方式的结合使用
　　十、进出口贸易融资
　　十一、买卖合同中的支付条款
　　实训项目
　　能力迁移
　项目八 争议的预防及解决
　　知识支撑
　　一、商品检验检疫
　　二、索赔
　　三、不可抗力
　　四、仲裁
　　实训项目
　　能力迁移
第四篇 履行进出口合同
　项目九 进出口合同的履行
　　知识支撑
　　一、出口合同的履行
　　二、进口合同的履行
　　实训项目
　　能力迁移
第五篇 其他国际贸易方式
　项目十 特殊的国际贸易方式
　　知识支撑
　　一、经销、寄售与代理
　　二、招标、投标与拍卖
　　三、拍卖
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　　四、加工贸易、对销贸易与补偿贸易
　　五、期货交易
　　实训项目
　　能力迁移
参考文献
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章节摘录

　　2.审证　　信用证是依据合同开立的，信用证内容应该是与合同条款一致的。
但在实践中，由于种种因素，如工作的疏忽、电文传递的错误、贸易习惯的不同、市场行情的变化或
进口商有意用开证的主动权加列有利于他方利益的条款等，往往会出现开立的信用证条款与合同规定
不符。
为确保收汇安全和合同顺利执行，防止导致经济上和政治上对我对不应有的损失，我们应该在国家对
外政策的指导下，对不同国家、不同地区及不同银行的来证，依据合同进行认真的核对与审查。
　　审证是指收到国外客户开来的信用证之后，对来证的各项条款逐一核对和审查，这是信用证业务
中极其重要的一个环节。
从理论上讲，信用证是依据买卖合同开立的，其内容应与合同条款保持一致。
但在实际业务中，由于种种原因，如工作的疏忽、电文传递的错误、贸易习惯的不同、市场行情的变
化或买方有意利用开证的主动权加列对其有利的条款等，往往会出现合同条款与信用证不符。
若在审证中发现“不符点”，应立即要求开证人进行修改。
否则会影响到出口方收汇的安全。
　　在实际业务中，银行（指通知行）和出口企业在收到国外来证后，应严格审核，层层把关，共同
承担审核信用证的任务，但其分工不同。
就银行而言，主要侧重于政策性及信用证真实性的审核，如信用证的真实性、开证行的资信状况、信
用证的种类、开证行的付款责任和索汇路线等方面的内容；而出口企业则侧重于信用证条款于买卖合
同是否一致的审核。
审证要点如下：　　（1）信用证的性质。
我国一般只接受“不可撤销的”信用证。
如果是属于“可以撤销的”信用证，则不予接受。
对于合同上规定“保兑的”信用证，信用证上必须有“保兑”字样，否则，不能接受。
保兑信用证一般须有开证行以外的银行保证对信用证承担付款责任。
　　（2）开证银行的付款责任。
为了保证收汇安全，对于开来的不可撤销信用证，应注明开证行保证付款的责任文句。
如果来证中对开证银行保证付款责任方面加列了限制或保留条件，如“以领到进口许可证后通知卖方
方能生效”；“在付款人拒付货款时，不承担付款责任”或类似加注，则不予接受。
　　⋯⋯
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