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前言

世界公认的“石油大王”洛克菲勒曾是美国历史上最富有的人，就连世界首富比尔·盖茨也曾表示洛
克菲勒是自己惟一崇拜的人，他曾说过：在我看来赚钱的英雄只有一个名字，那就是洛克菲勒。
    他，是犹太人。
    在美国和加拿大家喻户晓的里治曼拥有诸多地产，其家业之大及在地产界的威望之高很少有人能与
之匹敌，于是他被人们称为“地产大王”。
    他，也是犹太人。
    有“钻石大王”之称的易兹哈克·佛里姆，可谓是以色列乃至全世界的钻石行业巨头，在1993年时
其交易额便达到100亿美元。
    他，也是犹太人。
    被人们喻为股市“神人”的享利·考夫曼，在“打个喷嚏，全世界的股市都要感冒”的纽约股市里
是名副其实的风云人物，更是传奇人物。
    他，还是犹太人。
    世界知名的好莱坞在国际上的威望与影响力颇高，它是美国乃至全世界最大的制片中心，而缔造这
一神话的便是它的老板高德温。
    他，仍然是犹太人。
    此外，还有报业奇才奥克斯以及梅西公司创始人施特劳斯等，这些我们耳熟能详甚至可以说是如雷
贯耳的商界名人、财富大亨，他们不但富有，功成名就，最为重要的一点是：他们都是犹太人。
    这也印证了众说纷纭的那些传言：    “全世界的钱大多在美国人的口袋里，而美国人的钱大多在犹
太人的口袋里。
”    “只需几个犹太人财团坐在一起，便可以控制整个世界的经济。
”    “商界的犹太人大亨打个喷嚏，全世界的银行都跟着感冒。
”    ⋯⋯    且不说有没有夸张成分在里面，但其彰显的“犹太人的财富”是真真切切的，犹太人的理
财能力与智慧是世界公认的。
他们并不招摇，但巨大的财富不可能不引人关注。
    这样的事实，让很多人都心生疑惑：同样是人，差距怎么会这么大呢？
    如果说犹太人爱钱，可是谁不爱钱呢？
    如果说犹太人努力，可是我们也在累死累活地赚钱，但累死也赚不到那些犹太富商所拥有巨额财产
的零头。
    一样为人，一样做生意，一样开公司，为什么犹太人能够像魔术师一样对钱财呼之则来呢？
    其实，事实让我们不得不承认犹太人的确是有过人之处的，他们在赚钱方面的能力的确很强。
在钱面前，犹太人就是地地道道的“钱精”，对赚钱有着一套独到的“钱经”。
    要想和犹太人一样成为金钱魔术师，对金钱呼之则来，就要先读懂他们脑中的“赚钱经”，从中找
出我们和犹太人之间的差距。
弄清楚差距，才能改变自己，一切认知都将成为我们脚下的垫脚石，让我们在攀登中触摸到更多、更
真实的财富。
    《跟着“钱精”学“钱经”——吸金王犹太人的理财之道》正是为了这样一种目的而存在的智慧书
籍，内文精练，力求将犹太人智慧之“精华”以最直观易懂的方式呈现给更多的人。
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内容概要

　　本书每节分为吸金王语录+犹太人“吸金”案例+案例分析+“吸金王”的智慧四个板块，简单生
动、条理清晰地教给读者实用的理财之道。
内容上从如何赚钱，如何花钱，如何发掘商机，如何谈判磋商等跟“钱”有关的诸多方面介绍犹太人
的“吸金术”，给人以启发。
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作者简介

刘瑞军，大学毕业后创办预言文化工作室。
在多年的摸爬滚打艰苦创业中，参悟了犹太人的财富理念及金钱观，结合当代社会实际情况，总结提
取出实用的投资经商之道，与大家一起分享。
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书籍目录

第1章赚钱——难如登天吗？
NO！

　随便在大街上找来10个、100个或1000个人问： “你觉得赚钱难吗？
”90%甚至99%的人都会说：“难！
”
　你可能会疑惑：难道还会有人说不难吗？

　当然有。
如果你问的人之中有说不难的，那么，他十之八九是犹太人。

　1钱就是钱，没有多么高不可攀
　2赚钱只需一副精明的头脑
　3只要用心，就没有赚不到的钱
　4赚钱是自由的
　5厚利才能赚大钱
　6赚钱的方法有很多
　7不要拿错了钱
　8赚钱，只需一个能与外界联系的电话
　9每一寸土地都能生长出黄金
第2章花钱——花对笑，花错则哭
　犹太人赚钱时大手大脚，而花钱时却不会那么随性，他们不会用盲目的挥霍来炫耀自己的财富，当
然，也不会吝啬于享受。

　但是，相比花钱时的享受，他们更加注重花钱后的资产变动及回收效益。

　因此我们也可以说，犹太人花钱时也不忘赚钱。

　1赚钱不难，花钱不易
　2人活在世上就应该尽情地享受
　3钱不是攒出来的，而是赚出来的
　4手中的每一分钱，都要尽可能发挥它的作用
　5随便你说我是“吝啬鬼”
第3章财富——要看渴望有多迫切
　金钱是一个散发着独特魅力的东西，吸引了许许多多的人为之奔波。
对于犹太人而言，金钱和财富显得尤其重要，他们把追求财富当做人生奋斗的终极目标。

　1渴望度决定着金钱召唤力
　2钱是让人生幸福的前提
　3钱是平等的
　4钱，关系着生存
　5钱是人可以回馈给神的礼物
　6痴迷于手中的现金
第4章教育——尽早开启财富天性
　犹太人的聪明并不是天生的，在犹太孩子成长的过程中，他们的父母注重培养他们的投资智商和开
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启他们的创造天性。
怀疑是开启智慧大门的金钥匙，善于怀疑和发问的孩子思维更加敏捷，他们能够从中获得丰厚的知识
。

　这样的孩子往往表现得机灵聪明，惹人喜爱。
犹太人非常注重对孩子的教育，他们认为教育对孩子一生的影响至关重要。
知识是与金钱是成正比的，而知识中蕴含的智慧比金钱更重要。

　1家庭教育决定投资智商
　2知识与金钱成正比
　3开启孩子创造的天性
　4财富教育，赚钱经“代代相传”
第5章商机——找准方向好挖金
　从事投资或经商，关键是要把握住商机。
但是，商机在哪里呢？
商机就好像是宝藏，只有找准了方向，才能获得无限财富。

　犹太人聚财的本领超过常人，他们中有很多人是世界上的富翁。
而这和他们的经商理念有很大的关系。

　1做女人的生意
　2做嘴巴的生意
　3紧盯富人的需求
　4有一种商品叫“时间”
　5有些近在眼前的利益，并非商机
　6越稀有越冷门，越有市场
　7生意无禁区，做一切能做的生意
　8与其等待，不如创造机会
第6章技巧——财富可以抄近路
　每个人都想创造财富，有的人成功了，有的人失败了。
失败的人也许会问：到底有没有通往财富的捷径呢？
难道是因为我运气不好吗？

　可是你有没有想过，成功的人为什么总会有那么好的运气呢？
没错，正是因为他们掌握着抄近路的法宝，所以好的运气总是眷顾他们。

　其实，技巧并不是什么锦囊妙计，而是一些经常会被人们忽略的方法，或是被人们遗忘的道理。
重拾这些技巧，你离财富就会很近了。

　1再饿不能吃本钱
　2利用一切可利用的条件
　3善于利用名人效应
　4不会？
跟着富人学
　5对人微笑，就是对钱微笑
　6永远别失去耐心
　7学会引导对方替自己着想
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　8从无到有，从小到大
　9精于借势
　10脚踏实地是最简单的技巧
第7章准则——给极限划个圈
　做任何事情都有一个准则，都有一个底线，超过了底线，触犯了原则，往往会造成不好的结果。

　在商业社会中尤其如此，只有学会给自己的商业活动设定一个底线，按照一定的法则，才会找到一
些成功的契机，也才能逐渐增强自身的竞争力。

　对于犹太人来说，他们在经商的过程中就是通过一系列的原则和法则，给自己创造做生意的机会，
并大多取得了成功，最终塑造了世界上最富有的民族。

　122∶78法则
　2不做一锤子买卖
　3双赢才能长赢
　4对内要团结，对外要学会合作
　5正确地看待税收
　6以和为贵，以和生财
第8章诚信——人格是块吸金石
　诚信是属于全世界的文明与素养，然而，在利欲熏心的生意场上，很多人的诚信之心往往会出现动
摇，要么就是漫不经心地抱着无所谓的态度。

　犹太人则不然，他们把契约看成是与上帝之间的约定，契约在他们心中无比的神圣，是他们生存的
法则。

　犹太人善于经商，他们更善于经营自己的信誉，用良好的信誉这个无形资产来吸引财富是他们一直
不变的经商之道。
犹太人将诚信深深地烙在自己的心里，当成信仰一般尊崇。

　1契约是与上帝签订的
　2做生意，最重要的是取信于人
　3高度的诚信，在于不放过最微小的细节
　4宁愿吃亏也不毁约
　5商家的诚信度决定了消费者的口碑
　6没有写在纸上的口头约定，也要遵守
第9章谈判——磋商促进成交
　谈判是两方或者两方以上就共同关心的问题，进行磋商、交换意见，寻求各自利益，争取找到解决
的途径，并通过这样一种方式达成协议的过程。
谈判的双方或者多方都想通过这样一个磋商的过程，从对方的手中获得自己的利益。

　1找准决策人，快速击破
　2紧逼策略：得理不饶人
　3绝不打无准备之仗
　4用幽默打破谈判僵局
　5收账不可一个调子唱到底
　6沉默用到妙处，也是一种谈判武器
　7不让对方乱了自己的方寸
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　8谈判要学会顾及对方面子
　9不可感情用事
第10章逆境——逆境中，强势生存
　在人生的道路上，并非万事都是一帆风顺的，总会遇到许多的挫折和逆境，只有那些能看淡逆境，
把困难踩在脚下，勇敢走过去的人才有可能成为最终的胜利者。

　犹太民族具有一种强大的生命力和忍耐力，不论遇到多么大的挫折和磨难，他们总能发挥自己的聪
明才智，取得成功。
这就是犹太人性格中最坚强和执著的部分。

　1心要胜，也要看淡失败
　2把逆境当营养，助自己成长
　3在逆境中寻找转机
　4不断学习是扭转逆境的最好办法
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章节摘录

版权页:第1章 赚钱—难如登天吗？
NO！
1 钱就是钱，没有多么高不可攀吸金王经典语录金钱不神圣，不是高不可攀的圣物。
—《塔木德》在很多人看来，赚钱并不是一件容易的事，毕竟不是每个人都是百万富翁，不是每个人
都坐拥巨大的财产，相当多的一部分人仍然为了满足基本的需求而奋斗着，努力着。
因此，很多人说：“生，容易；活，容易；生活，不容易。
”这句话也表达了人们对赚钱难的感慨。
相同的主题，在犹太人看来很容易，他们的历史给予了他们艰难的经历，让他们同样知道了“生活不
容易”；但历史同样赋予了他们智慧，让他们懂得了赚钱的技巧，使生活变得更容易些。
也许有人会说，谁都懂得赚钱能使生活容易些，可问题是如何赚？
那么，我们就不妨再和犹太人比一比，看看区别在哪里。
在我们眼中，钱就是天山雪莲，高不可攀；而在犹太人眼中，钱就是钱，没有那么高不可攀，随处可
见，随处可赚。
正如犹太人所信奉的财富经典《塔木德》中所说的那样：“钱是货币，是一个人拥有的物质财富多少
的标志，它本身不存在贵贱问题。
”所以，犹太人不会认为钱要赚得多么清高，相反，在他们看来，做苦力也好，做白领也好，做老板
也好，钱在谁的口袋里都是钱，不会因为钱在扛水泥的人口袋中就低贱了。
所以，钱不是难赚，而是我们总是仰望高处看似华丽的钱，而不愿低头去看看低处的钱。
我们不能把钱看得过高，却也不能把钱看得过低，看得过高便失去了追求攀登的信心，看得过低便失
去了放下身姿去取的勇气。
只有“只把钱当成钱，不当成别的”，才能真正地拥有钱，排除一切赚钱路上的障碍。
《塔木德》中有这样一则故事：一位受人尊敬的拉比接待了一位前来拜见的无神论者，无神论者向拉
比行了见面礼，做了简短的问候，便直接拿出一枚金币递给拉比。
拉比平静地将金币装进了自己的口袋，然后问：“请问我能帮你些什么呢？
难道你的妻子无法为你孕育后代，你需要我的祈祷？
”无神论者淡定地说：“不。
不，我未婚，所以不存在这样的问题。
”一边说着，无神论者又拿出一枚金币递给拉比。
同样，拉比从容地把金币放进了自己的口袋。
“我想你总会需要我的帮忙的，比如你有罪，希望得到宽恕与解脱。
”“哦，不不，我从不做犯法的事。
”说完，无神论者又递给拉比一枚金币。
拉比仍然十分从容地放进了自己的口袋。
“我想也许你在生意上遇到了困难，没有得到你预期的巨额财富，所以你需要我的祈福？
”“哦，不不，我所赚的钱从来没有像今年这样多。
”无神论者说完再一次递给了拉比一枚金币。
拉比仍然十分淡定地接过，放进了自己的口袋。
“你总有些事情需要我帮忙吧？
究竟是什么呢？
”拉比似乎想不到其他理由了。
无神论者回答说：“我没什么需要你帮助的。
”拉比一脸茫然，无神论者继续解释说：“的确是这样的。
我只是想看看一个人在什么都不为别人做的情况下只拿钱，他能坚持多久。
”拉比听后笑了笑说：“为什么不呢？
钱就是钱，和其他东西一样。
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就好像我拿着一块石头，一张纸，感觉没有什么不同。
”这就是犹太人的智慧，他们以钱为生，视钱为神物，但却又看淡钱，视钱为平常物。
现实生活中的我们正是将钱分成了三六九等，十分注重钱的“出处”，认为钱要赚得多，也要职称光
鲜，否则面子上过不去的钱，赚得也猥琐。
 再者，很多人在金钱面前所缺失的也正是像犹太人这样的平常心，正是因为失去了平常心，所以被钱
欲控制了自我：有些人为了钱不择手段，哪怕是抛弃做人准则以及最基本的良心也在所不惜；还有些
人则将世俗的一些不公与愤慨统统发泄到了金钱上，认为钱是万恶之源，是俗不可耐的东西，所以，
他们视金钱如粪土。
这是两种极端，也表明了大多数人对于金钱的又爱又恨，越是这样，就越是难以以轻松的心境去赚钱
。
其实，我们无须把钱看得太过于复杂，也无须在对待钱的态度上夹杂过多的社会意念，因为钱就是钱
，如果能够这样想，那么我们的心态将趋于平和。
以平和之心去赚钱，将拉近心与金钱的距离，那么，赚钱也不再是心头难事了。
犹太人从不回避与金钱有关的任何问题，也从不羞于表达自己对金钱的追求与需要，他们更不怕背上
“拜金主义者”的包袱，他们爱钱，可是他们却不做钱的奴隶。
相反，他们要做钱的主人，要用钱来换取自己想要的美好生活。
越简单越快乐，越淡定越从容，越是不把钱看得过于复杂，那么赚钱就是一件简单的事情，不会成为
心灵的负累和人生幸福的罪魁祸首。
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编辑推荐

《跟着"钱精"学"钱经":吸金王犹太人的理财之道》：在钱面前，犹太人就是地地道道的“钱精”，对
赚钱有着一套独到的“钱经”。
要想和犹太人一样成为金钱魔术师，对金钱呼之则来，就要先读懂他们脑中的“赚钱经”，从中找出
我们和犹太人之间的差距。
弄清楚差距，才能改变自己，一切认知都将成为我们脚下的垫脚石，让我们在攀登中触摸到更多、更
真实的财富。
《跟着"钱精"学"钱经":吸金王犹太人的理财之道》正是为了这样一种目的而存在的智慧书籍，内文精
练，力求将犹太人智慧之“精华”以最直观易懂的方式呈现给更多的人。
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