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内容概要

　　本书是针对商务英语专业外贸业务方向、国际贸易类专业“外贸英语谈判”课程而编写的。
本书立足外贸业务领域所涉及的外贸谈判能力要求，以典型外贸谈判任务为载体，以工作过程为导向
，将“外贸知识+谈判方法与技巧+英语口语”三者相结合，切实培养高职学生外贸谈判能力。

　　本书适合高等职业院校商务英语专业外贸业务方向、国际贸易类专业作为谈判课程教材，也适合
外贸业务工作者以及外贸业务爱好者作为参考资料。
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