
第一图书网, tushu007.com
<<房地产营销与策划实务>>

图书基本信息

书名：<<房地产营销与策划实务>>

13位ISBN编号：9787111390688

10位ISBN编号：7111390687

出版时间：2012-8

出版时间：机械工业出版社

作者：陈林杰

页数：309

版权说明：本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问：http://www.tushu007.com

Page 1



第一图书网, tushu007.com
<<房地产营销与策划实务>>

内容概要

　　《房地产营销与策划实务》根据最新的行业动态和营销策划知识，以房地产项目的全程营销策划
工作过程为主线，系统阐述了房地产营销基础知识、房地产营销策划基础知识、房地产项目营销环境
分析、市场分析与市场定位策划、产品策划、价格策划、营销渠道策划、促销推广策划、营销计划组
织与销售管理策划，以及住宅项目与商业项目全程营销策划实务。
同时，配合大量品牌房地产企业的营销案例、经验、图表、实训等内容，重点突出了房地产营销操作
的策略和操作流程，可读性、可学性和可用性强。

　　《房地产营销与策划实务》不仅可作为房地产类专业、建筑工程管理及相关专业的教材，也可作
为房地产企业、营销代理公司岗位培训、资格证书考试用书，还是从业人员必备的工具型实践参考书
和职业提升的实用读本。
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作者简介

　　陈林杰，教授、高级经济师，中国建筑经济学会第六届常务委员、江苏省房地产经纪人高级考评
员、南京工业职业学院经济管理学院副院长、建筑工程管理专业群负责人、房地产经营与估价专业负
责人。
曾经担任企业高管，具有多年的企业实践经验。
其主持的课程&ldquo;房地产开发与经营&rdquo;荣获江苏省精品课程，主要从事房地产开发与经营管
理、营销策划、企业管理等方面的教学和研究工作，并担任多家企业的管理顾问、营销顾问。
近5年来，主持完成教研、科研课题17项，其中市厅级以上科研项目8项，主持参与企业横向项目6项；
发表学术论文60余篇，其中被EI收录4篇，科研成果荣获全国房地产优秀研究成果一等奖。
出版《中国房地产战略创新》专著1部、主编《房地产开发与经营实务》等教材4部。
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