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内容概要

成为家装设计和接单高手是每个室内设计师的愿望，而要想成为设计和接单高手，手绘表达和方案创
意又是必须掌握的技巧。
本套丛书从室内设计师接单时最迫切需要的手绘表达和方案创意人手，从基础开始，全方位提高室内
设计师接单水平。
全书图文并茂，深入浅出，辅以大量成功经验和实例。
本书为第二册，主要内容是家装设计接单技巧和快速手绘效果图表达。
    本书可作为大专院校建筑装饰与室内设计专业辅助教材，也可作为室内设计师或家装从业人员入门
、提高和资质考核应试的必备自学参考教材。

Page 2



第一图书网, tushu007.com
<<室内设计接单技巧与快速手绘表达提高>>
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编辑推荐

　　此书对那些欲从事家装设计的读者从基础开始学习，或对正在从事家装设计的读者欲突破自我、
全面提高都有很大的帮助。
读者只要循序渐进地按照书中的步骤坚持下去，设计和接单能力必将会大有长进。
更重要的是应用作者独特的快乐家装理论，读者将游刀有余地把握家装设计客户，成为既能做好设计
，又能接好单的家装设计接单高手。
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