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内容概要

《建筑师投标方案成功之路》全面、条理清晰地阐述了如何书写、设计、陈述和演示能够吸引业主眼
球、在众多投标方案中脱颖而出并最终获胜的方案；有效地评估每个机会并使你朝着成功的方向努力
。
你将了解如何策划一个投标方案的全过程，如何组织一个团队来分析业主的需要并将每一个投标方案
聚焦在如何证明你的团队能够满足这些需要上。
你将发现一些成功之道使你的投标方案个性化，增加胜算，并提高整个投标方案过程的经济效益。
     本书由该领域资深专家撰写，对于建筑师、景观建筑师、室内设计师、工程师和其他需要有效、经
济、成功的投标方案的行业是不可或缺的资源。
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作者简介

弗兰克·斯塔肖夫斯基 美国建筑师学会资深会员，PSMJ资源有限公司的创始人、执行总裁和董事长
。
PSMJ公司专门为建筑公司、工程公司、施工单位改善它们的行业表现和人员素质。
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编辑推荐

　　《建筑师投标方案成功之路》包括形成有效投标方案的技巧、策略和关键点，专门论述如何使投
标方案易于理解、有针对性和令人信服，分析了投标方案成败的方方面面。
　　在“建筑师执业实践宝典系列丛书”中你可以找到现在所需要的简明、实际的商务信息。
这些权威的指导会很快使你在关键性的商务实践中迅速成为今天设计和建筑行业中的专家。
这一系列丛书中的每一分册都方便携带，价格经济、容易掌握，它能给你：　　从领先全美国的数据
中得到权威的建议，轻松地接触到关键性的商业信息，为快速的查找提供关键点和标注，为复杂的商
业主题提供清晰、深刻的解释。
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