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前言

资本来源于积累，赚钱之道在于积少成多。
人生不可能从一开始就拥有很多资产，许多富翁在年轻时候，生活也是很拮据的。
生活拮据并不可怕，可怕的是失去赚钱的信心。
赚钱是每个正常人必须做的事情，只有赚得了钱，才能有自己的生活；只有赚得了足够的钱，才能成
家立业。
因而，很多人都在为赚不到钱或者赚钱太少而苦恼。
其实，赚钱并不像很多人想象的那样困难，只要结合自身的实际情况，掌握了一定方法与技巧，就能
轻轻松松赚大钱，让赚钱成为生活的一种乐趣而不是负担。
    想赚钱，不可太心急。
要知道金钱如同人的社会经验，都是在日常生活中慢慢积累的，要为赚钱做好长久付出的打算，不要
幻想着“一夜暴富”，信息传递日益迅速的今天只会促使某些人“一夜成名”，而想“一夜暴富”是
几乎不可能的。
    想赚钱，要放得下身架。
有些人对自己看得太高，找工作时高不成、低不就，这样的人想赚钱是相当困难的。
身架只会限制他们赚钱的机会，限制他们的思维，使他们在赚钱的路上寸步难行。
    想赚钱，思路就要开阔。
思想改变，行动跟着改变，行动改变，你的整个人生也就有所改变。
赚钱亦是如此，只有思路开阔了，才能生财有道，才能不断拓宽自己的赚钱之道。
    想赚钱，要结合自身实际情况。
每个人的自身情况都是不尽相同的，包括经验、人生阅历、资金等，因而也应结合自身情况选择合适
的赚钱方法。
    想赚钱，就要有创业的打算。
许多人都觉得自己创业是一件很困难的事情，其实，创业并不像想象中的那样难。
生活之中有很多适合创业的小项目，而且随着社会的发展、生活的进步，新的创业项目还将不断涌现
。
所以，只要在有一定经验和经济基础的同时，及时掌握时事信息，就一定能够成功创业。
    想赚钱，也可找个兼职做。
兼职在当今社会中已不再陌生，越来越多的人们加入了兼职的行列。
做兼职，既打发了多余的时间，又能赚得外快，可谓是一举两得。
    《小生意，大财路》分为上、下两篇，从独立创业和业余兼职两个方面，详细地为读者介绍了如何
从小生意中赚钱，如何运用小生意获得大收益。
本书中有很多新奇的想法和见解，作者以开阔的思路和严谨的分析向人们介绍了众多生财之道。
    相信在读完这本书后，你一定会受益匪浅，会有一种如梦初醒的感觉。
你会觉得机会就在身边，你会觉得以自己的能力足以创业，你会觉得自己此刻有很多赚钱的方法⋯⋯
赚钱，在你眼里已不再模糊，你心中已经有了明确的想法、详细的计划和对成功的把握。
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内容概要

　　《小生意，大财路》分为上、下两篇，从独立创业和业余兼职两个方面，详细地为读者介绍了如
何从小生意中赚钱，如何运用小生意获得大收益。
本书中有很多新奇的想法和见解，作者以开阔的思路和严谨的分析向人们介绍了众多生财之道。
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章节摘录

2．做稀饭做出来的百万富姐    四川人生来爱幽默，一提起双流县，都知道这样一个笑话段子：天上的
飞机声、地下的稀饭声。
天上的声音是指成都双流国际机场的飞机声，地上的声音则是从一家名叫“李姐稀饭店”里面传出来
的喝稀饭声。
据说，一到吃饭的时间，上千名的食客都挤在了大院里面，男女老少齐刷刷地喝起稀饭来，霎时间“
呼呼”声大作，声势颇为壮观。
所以，有人开玩笑说，“李姐稀饭店”里面客人喝稀饭的声音，就连“飞机上的人都听得到”！
    其实，将稀饭生意做到了如此地步的“稀饭大王”只是一对没有多少文化的下岗夫妻而已，他们靠
着卖稀饭，在短短的五年时间里面，竟然拥有了高达数百万的财富！
而这一致富奇迹的创造则成为了众人皆想知道的秘密。
    李姐名叫李春花，她与丈夫都是重庆人，二人在双双下岗后，由于生活上没有着落，又受到朋友的
欺骗，原有的一点积蓄也被朋友骗走了，便想着要找个路子来翻身。
李姐在意外中得知，卖稀饭不但不需要什么大的投入，而且风险极小。
虽然利润微薄，但却不失为一条赚钱之路。
    由于害怕债主逼债，丈夫与李姐到了成都双流机场附近的双流县城，两人在县城里面找到了一个只
有6平方米的门面，花了3000元的年租费将它租了下来。
稀饭店铺开起来之后，二人一算计，一共投人了1．5万元。
稀饭店总算是开张了。
    稀饭的确是不太好卖，两口子起早贪黑地干，但是稀饭店的生意却并不见好，刚刚开张不到三个月
，便亏了3000多块钱。
眼看着光投入、不赚钱，李姐急得寝食难安。
一天，一位工商局的同志前来收管理费，李姐向他倒苦水，说生意不好做，而对方一句话就点醒了李
姐：“要想把稀饭店办好，就一定要改变经营理念，拥有创新意识。
”李姐虽然听不懂什么是“理念”与“创新”，但是却听明白了一点：只有懂得变，才能使稀饭店开
大。
    光懂了道理是没有用的，接下来，李姐便开始琢磨起怎么变了。
在与丈夫商量了之后，李姐认为，稀饭目前只是中国人的早餐，很多人都对它不太重视，如果让人们
养成中午晚上喝稀饭的习惯，那么稀饭店的生意便自然会好起来。
而人们一般观念中的素稀饭是肯定不能满足需要的，只有推陈出新，将稀饭品种进行改良，推出既可
口、又营养的“荤稀饭”才可以，像“鱼稀饭”、“腊肉稀饭”、“斑鸠稀饭”、“肥肠稀饭”等都
是不错的选择。
此外，还可以根据稀饭的不同特点配置各种各样的菜品，这样便可以将大餐的饮食特点结合进来，而
卖稀饭也不再是微利行业了。
    在想好了粥品的名字之后，李姐又给自己的稀饭起了一个通俗易记的名字——李姐稀饭大王。
为了创建“稀饭大王”的品牌，李姐的丈夫在短短的几个月时间中，研究出了十几种荤稀饭，并且还
发明了“野生蒌龙花粥”。
这种粥是一种全天然的绿色食品，由全野生的植物组成，本身具有清热解毒的药用功效。
    为了熬稀饭，李姐与丈夫总是在头天夜里便将大米泡好，凌晨3点钟便开始生火，然后再加井水以文
火进行熬制。
她所用的大米全部是仁寿的农家新米，所有的配料也全是仁寿县的山珍与野生动物。
为了把住质量、卫生关，李姐对每一种人锅的原料都进行了严格的挑选，并进行了精心的清洗。
同时，夫妻二人还在县电视台做了一系列的广告，并在广告中提出了自己将稀饭改为正餐的理念，而
这一宣传方式使得许多人纷纷赶来品尝“李姐稀饭大王”。
    新品稀饭正式营业的那一天，一大清早，夫妻二人便熬了5锅不同类型的稀饭，免费让顾客品尝。
客人们吃完后个个赞不绝口，他们从来没有想到过，原来稀饭也可以做得这么精彩、这么好吃。
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这样一传十、十传百，没过多久，小店里的客人就比原来多了好几倍，每天的客流量高达上百次，每
天的营业额有时竟高达两三千元。
    随着小店的生意越来越好，李姐又开始盘算起来，她想：不如换个大点的地方卖稀饭，将稀饭产业
做大。
2000年夏天，夫妻二人在经过了认真的商量之后，决定将稀饭店迁到一户农家大院中，并根据城里人
喜欢乡下田园风格的心理，另投资了10多万元，使得整个农家大院一片土香土色。
他们还招聘了一批服务人员，这些人均以农家打扮出现，更令农家氛围多了几分。
    果然不出李姐所料，在新店开张的那一刻，稀饭店的生意更加火爆了，每逢周末，大院前面的空地
上便站满了前来喝粥的人。
但是李姐并没有被眼前的一切冲晕头脑，她非常明白，想要留住顾客，就必须将稀饭推陈出新，不能
只停留在原来的那种水平上。
    此后，李姐与丈夫一门心思地开始研究起“稀饭经”来，他整天所思考的就是如何熬出其他粥铺所
没有的美粥来。
在经过了一段时间换的揣摩与实践之后，夫妻二人由原来七八个品种的稀饭发展到了20多个。
而李姐的丈夫更是向许多老中医请教，开发出了清热解毒稀饭、开胃健脾稀饭、美容养颜稀饭等各种
具有药用价值的稀饭。
    后来，李姐又在自己的粥铺中增添了中餐与小吃等各种项目，由于味道纯正，价钱合理，也深受顾
客们的喜爱。
有时候，“李姐稀饭大王”每天的营业额竟然高达1．7万元！
而此时，李姐早已意识到，自己所做的稀饭已经成为一个特色品牌，她迅速到有关部门进行了“李姐
稀饭大王”商标的注册。
    如今，李姐已经将“稀饭大王店”迁到了三亩多的农家小院中，而且又聘请了60多个服务人员。
由于李姐稀饭如今早已名声在外了，所以即使迁址，“李姐稀饭大王”的生意依然极为火红，而那些
稀饭迷们纷纷追随李姐来到了新的店址。
有时候，客人太多，服务员们应接不暇，客人们便会自己动手，像在家里一样盛稀饭。
    P7-9
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编辑推荐

小生意也会给让你有意想不到的收获，打开了王继伟编著的《小生意，大财路》，你的生命也将打开
新的篇章，你的人生也将因此翻开新的一页，从此开启新的门窗，在赚钱的路上越走越宽广。
本书将一步步带领你去探寻你的人生宝藏，帮助你打开你的财富密码。
做人贵在有自知之明，赚钱贵在了解自己。
要知道，只有充分认识了自己，掌握了自身的优缺点，才能使其得到最大程度的利用和发挥，从而在
人生的道路上不断淘金。
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