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内容概要

　　本书讲述了一个来自圣迭戈的小公司如何翻新了无线通信业并带给市场一种全新的体验。
这不是一本技术指南，而是一部传奇。
读过它，不论是对通信业了解甚多还是对这个行业没有什么认识的人都会得出结论，高通的成功得益
于它的坚持不懈和创新。
　　本书分为两个部分，并且设想读者对高通公司的业务和无线通信技术大体上没有什么了解。
第一部分记录了公司如何抓住了一个根本性的通信概念，并且成功地将它商业化。
第二部分讲述了造就高通今日辉煌的几个业务的重要特点。
高通既开创了一种技术，又借助着这些技术的优势使自己从一个技术作坊成长为财富500强公司之一。
本书就高通的团队如何成功地做到了这一点，为读者提供了一个总体的观察。
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作者简介

戴夫·莫克是无线通信行业资深工程师兼顾问，他的文章广泛刊登于网络和平面媒体上，包括THE
FEATURE、UNSTRUNG和THE MOTLEY FOOL等。
他还编著了《推开无线之门》一书。
莫克先生现居住在加利福尼亚州的布雷森沙。
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