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内容概要

本书全面地讲解了在淘宝网开办网店的知识，从开店前的准备到完成第一笔交易，从提高网店的浏览
量到各个交易环节的注意事项，能够为读者提供全面的开店和经营方面的指导。
　　本书前3章介绍了在淘宝网开办网店的基础知识，包括开店前的调研、注册淘宝网会员、开通网
上银行、发布商品的操作，详细到位的讲解能指导读者在淘宝网上建起自己的小店，并完成第一笔交
易；第4～7章主要介绍了如何把网店的生意做大做强，比如网店装修的方法、宣传网店的方法、导购
及售后服务的注意事项等；第8章展示了一些优秀的网店，并对它们的优点进行分析，便于读者在开
店和经营中取长补短。
    本书适合想在淘宝网上办网店，进行网上创业的读者，同时也适合已经有已开办网店，但想进一步
掌握网店经营的高级技巧，把网店生意做大做强的读者选用。
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