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前言

　　经常有朋友向我咨询一些电脑使用方面的问题，例如，如何让两台电脑共享一个ADSL账号上网
？
如何修复有坏道的硬盘？
如何做好笔记本电脑的保养？
如何删除系统拒绝删除的文件？
如何识别假冒的QQ系统消息？
如何将音乐CD转换为MP3文件？
如何在淘宝网上买到物美价廉的商品⋯⋯　　这些朋友当中有相当一部分是大学毕业生，甚至有些人
曾经还是计算机专业的，虽然丢开课本已有多年，但他们的自学能力和基础知识都应当不错，怎么也
会被这些简单的问题难住呢？
　　通过与他们交流，发现影响他们学习电脑技术的因素主要有3个，一是太忙碌，往往拿到一本厚
厚的电脑图书时没有勇气看下去：二是很多图书的理论性和系统性太强，大篇幅的理论介绍和按部就
班的知识点讲解，都使这些书显得索然无味；三是在他们的眼中，目前计算机图书的价格普遍有些偏
高。
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内容概要

　　《随身查：淘宝网开店必备技巧》以实例的形式，介绍在淘宝网上开店和经营的技巧。
全书共分7章，分别介绍了如何确定经营商品，如何在淘宝网上开店，如何提升店铺销量，如何打造
让顾客过目不忘的店铺(店铺装修)，学习和借鉴皇冠卖家的经验，学习店铺管理方法，掌握网店防骗
等方面的内容。
　　《淘宝网开店必备技巧》实用性和可操作性强，非常适合想要在淘宝网开店的读者阅读。
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章节摘录

　　第1章　在淘宝网上卖什么能赚钱　　例1　通过淘宝网筛选出具有潜力的商品　　无论是网店还
是实体店，如果经营的都是较具潜力的商品，可以说已经成功了一半。
那么再如何找出淘宝网具有潜力的商品呢？
　　1.从店铺的数量来看　　在淘宝网店铺街可以查看到淘宝网店铺的类目，但没有具体的数字。
还需要自己进行计算和分析，如图1—1所示。
　　店铺数量最多的是“女装/女士精品/童装”类，排在第1位；第2基位分别为“化妆品/香水/护肤品
”、“珠宝首饰/手表朋艮镜”、“日用/家电/食品/物流”、“电脑网络及相关设备”。
以上数据说明了这些类型的商品在淘宝网上是很热门、很有市场的，同时也反映了这些商品竞争的激
烈程度。
　　2.从至尊/皇冠/钻石店铺的数量来看　　在统计数量时可以将每个类鞠下的所有店铺按信用排序，
然后再计算分析，这样会方便一些，如图1—2所示。
　　至尊/皇冠/钻石店铺最多的是“化妆品/香水/护肤品”类，下面依次为“女装/女士精品/童装”、
“虚拟物品/游戏装备/游戏周边”、“珠宝首饰/手表/眼镜”、“日用/家电/食品/物流”。
　　3.与女性相关的商品　　查看淘宝店铺，做女性相关商品的店铺占了相当一部分。
在淘宝网上，与女性有关的商品是非常好卖的，这里女性用品市场是非常巨大的。
所以。
如果开店围绕着女性，以女性为服务对象，商品主要是面向女性，那么成功的概率就会大增。
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编辑推荐

　　淘宝网开店卖什么能赚钱　　如何快速让网店开张　　如何提升网店销量　　打造让人过目不忘
的小店　　曝光皇冠卖家的买卖生意经　　如何防止网店交易中的诈骗行为　　在全民网购的黄金时
代我们用网上开店的常识、技巧和经验为您铺就从空白到“钻石”的道路
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