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前言

据统计，截至2009年12月，中国网民数量已达3.84亿，互联网普及率进一步提升，已稳居世界第一。
据初步统计，2009年中国网络购物市场全年交易规模接近2 500亿，同比增长93.7％，网络购物交易规
模占社会消费品零售总额的比重有望攀升至1.98％c，同时，网络购物用户数量有望突破1亿。
网络购物成为金融危机时期，网络经济各个行业当中所受的负面影响最小，而成长性最佳的热点行业
之一。
展望2010年及未来几年的发展，网络购物市场依然会维持相对较快的增长，相比国外同行及国内传统
商务市场，中国电子商务发展的空间还很大。
中国网民的购物潜力仍未被完全释放，网购市场前景依然十分诱人。
目前，中国网民中，大约1／4是购物用户，而在欧美和韩国等国家，网民中网络购物比例已经超过2
／3。
由此可见，网上开店有着巨大的市场与无限的商机，蕴涵着现实和潜在的丰厚的商业利润。
如此诱人的市场让不少人决定在网上开店。
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内容概要

　　本书系统、全面地介绍了在拍拍网开店、经营和管理的基本方法及技巧。
　　本书紧紧围绕拍拍网开店的关键步骤和基本操作展开，讲解了在拍拍网开店前的准备、注册账号
和认证财付通的详细步骤，以及店铺开张后如何交易，如何装修、如何宣传推广店铺等内容。
书中还特别介绍了如何通过拍拍网的开店平台，展开特色营销等内容。
　　本书语言简洁，条理清晰，特别适合想在网上开店创业的初学者全面了解店铺经营的各个细节。
同时也适合已经开办了网店，想进一步掌握网店经营技巧的读者。
本书也可作为高校或培训机构电子商务相关专业的参考用书。
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章节摘录

插图：随着网络技术的发展，作为一种时髦的创业模式的网店已经逐渐发展起来，其优势明显，前景
广阔，更是众多无本创业者的好机会。
网上购物，交易双方无需直接接触，只要轻点鼠标，便可下购物订单，不需要很长时间便可收到现货
。
目前，这种简单方便的网上购物方式正成为越来越多人的选择。
无论在国内还是在国外，网上购物都已进入了快速成长期，网络购物的基础已经十分坚固，这也给许
多没有钱，但又想过一把老板瘾的人提供了机会。
如今，金融危机肆虐全球，消费者的购买力大幅下降，网上商店却迎来了又一个快速增长的新机遇。
伴随着金融危机，许多人改变了原有的生活习惯。
原来热衷于购买奢侈名牌的消费者已经悄悄开始选择经济实惠、价廉物美的网上商品。
在这种形势下，随着我国在线支付、信用体系等方面的完善，网络购物在性价比方面的优势更加显著
，受到更多消费者的青睐。
此外，由于金融危机造成的失业浪潮，使得更多人寻找新的就业形式——在网上开店。
因此，网上购物和网上开店的人数都会大幅增加。
据艾瑞咨询《2009-2010年中国网络购物行业发展报告》统计显示，2009年中国网络购物市场依然维持
着较快的增长，艾瑞结合2009年各季度数据监测对全年初步预测，2009年网络购物交易规模达到2
483.5亿元，同比增长93.7％。
网络购物仍然是网络经济各行业中成长最为迅速的热点行业之一，同比增长仍保持在90％以上。
据调查，2008年才开始网上购物的消费者有超过一半单次最高网购金额不足200元，而2008年之前就开
始网购的消费者单次最高网购金额不足200元的比例仅为1／5，调查同时显示，每个新用户在2008年网
购金额平均值为1235元，而老用户在2008年网购金额的平均值为3167元。
这说明网购经验越多的消费者越敢在网上花钱。
图1.4所示为单次最高网购金额分布。
网上开店是一种风险很小却大有前途的创业方式。
据中国互联网络信息中心统计，截至2009年12月，我国网民数量已达3.84亿，较2008年底增长8600万人
，互联网普及率提升至28.9％；2009年我国手机网民增加了1.2亿，手机上网已成为我国互联网用户的
新增长点。
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编辑推荐

《拍拍网开店、经营、管理一册通》：不花一分钱，拍拍开店当老板，积极沟通买家，赚取网络第一
桶金，奇思妙想，寻找物美价廉货源，商品照片拍摄，处理有妙招，网店个性化装修，让店铺脱颖而
出，精确定位买家，快速提升网店知名度，精打细算，选择最佳物流方案，拍拍特色营销，让生意火
爆到顶点。
拍拍店铺经营秘诀，拍拍网盈利必杀技。
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