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内容概要

本书通过引用大量实际案例，并总结归纳提炼为三十六计，详细阐述了招商引资工作策略和方法。
全书分为四大篇。
“方针篇”是宏观方向，包括一些具有普适性的政策制定方法；“策略篇”和“运作篇”分别介绍招
商工作的主要运作策略和实施细节；“机制篇”介绍的则是开展招商工作必要的制度保障和管理保障
。
各篇中，每计均引用3个实际案例作为佐证，共108个招商故事，并加以精彩的“正略钧策评价”，为
各地在招商中遇到的困难和问题提供应对的良策。
其中既有可以直接借鉴的方式，比如晋江市鼓励民营企业做强，上海安亭镇“腾笼换鸟”所采取的措
施等；又有可作为启发和尝试的方法，比如睢宁县的招商宣传方式，张家港市快人一步的秘诀等；当
然也有值得思考的“后事之师”，比如由竞争恶化导致的两地两败俱伤，等等。
　　本书适合各级政府的商务机构、招商引资机构、投资促进机构、对外经济贸易机构、发展与改革
机构和经济协作机构的工作人员参考使用。
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