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内容概要

　　本书将销售过程细分为调整心态、寻找客户、接近客户、预约面谈、挖掘需求、产品推介、有效
报价、化解异议、促进成单、及时回款10大环节，并通过方法解析图、实战演练场、业绩提升加油站
“三位一体”的形式，将这10大环节中可以运用的最有效的83种成交方法逐一展示，是提升销售新人
销售能力、促使其成长为销售冠军的必备工具书。

　　本书适合一线销售人员，尤其是销售新人学习使用，也可作为销售培训教材以及销售管理人员指
导下属的参考用书。
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