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内容概要

　　本书英文版是国外有关国际贸易业务最畅销的教科书之一。
《进出口业务——带领企业走出国门(第4版)》基于新近出版的第4版英文版，在保留原版英文的同时
，对重点和难点的段落、句子、生词、术语等进行了中文翻译及注释。

　　《进出口业务——带领企业走出国门(第4版)》分为2编，共9章。
书中主要从进口和出口共性与差异的独特角度，展示了国际贸易基本原理和基础知识，并讲述了国际
贸易发展的新趋势。
全书体例编排独特，内容均衡，案例鲜活，指导务实。
最大特点是在操作层面上凸显其实用性，使读者在语言研习和业务提升方面均有所收获。

　　《进出口业务——带领企业走出国门(第4版)》作为一本实践指导性的专业书籍，不仅适用于商务
专业的学生，特别是商务英语专业的学生，同时也适用于从事进出口贸易的在职人士，以及有意加入
国际竞争、分享贸易成果的有识之士。
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作者简介

卡尔·纳尔逊博士在政府部门和私人企业中从事管理国际事务长达45年之久，编撰出版了7本国际商务
及贸易领域的著作。

作为美国前海军军官、企业主管、国际贸易专家，纳尔逊博士国际阅历丰富。
他在日本生活了两年，在越南一年，对欧洲、夏威夷、韩国、澳大利亚、新西兰、菲律宾、印度以及
印度洋区域的国家和地区颇为熟悉。
供职于美国国际发展署，参与运营加利福尼亚州/墨西哥北美自由贸易协定以及保税加工区等工作，这
些背景使他对第三世界经济发展也有丰富的经验。

纳尔逊博士是职业作家，其作品涵盖小说、短篇小说、非小说作品、报刊文章及技术论文。
他的非小说著作包括《全球的成功》、《全球管理》、《出口》、《营利协议》、《国际商务》和《
赢得贸易游戏》。
1999年出版的小说《顾问》曾在1989年第一届南加利福尼亚州作家会议上获得最佳小说奖。
他的第2本小说《秘密推手》，获得了由圣地亚哥图书奖协会颁发的最佳政治惊悚小说奖。
第3本《经理人》进入过国家最佳图书奖最终入围名单，并获普利策奖提名。

他在圣地亚哥加州国际商务大学担任国际商务教授，并执教研究生课程。

纳尔逊博士早年毕业于马里兰州首府安纳波利斯美国海军军官学院，后获得了加利福尼亚州圣地亚哥
美国联盟国际大学的金融学方向工商管理博士学位。
他曾在美国海军战争学院学习过指挥，并在加利福尼亚州蒙特雷海军研究生学院取得了管理学硕士学
位(主攻经济学/系统研究)。
1989年，他荣获了美国国际大学颁发的优秀校友称号，2003年获得了由加利福尼亚州国际商务大学授
予的杰出国际教育家奖。

纳尔逊博士的名字被载人《2006年美国名人录》、《2006年美国教育名人录》、《2007年世界名人录
》以及《1984．年加利福尼亚州名人录》。
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