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内容概要

《淘宝网开店、装修、管理、推广一册通(第2版)》系统、全面地介绍了在淘宝网开店、经营和管理的
基本方法和技巧。
书中紧紧围绕“店铺开张→照片拍摄与处理→店铺特色装修→网店营销与推广→网店管理与售后服务
”这条线索展开内容，其中既包括开店前的准备工作、开店的基本流程，也包括管理与经营网店的具
体方法和技巧。
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章节摘录

版权页：   插图：   1.币场竞争情况 为商品定价时，应该考虑市场上其他商品是如何定价的，再仔细权
衡，从而为自己的商品定价。
商品诱惑力的高低直接决定着消费者购买的意愿及数量。
如果商品具有一定的吸引力，此商品的销售数量会大大增加；如果商品没有吸引人的地方，那么不论
如何促销、降价，都有可能不会成功售出。
 2.市场的性质 （1）首先考虑顾客的消费习惯。
一旦顾客使用习惯了一种品牌的东西，就会形成一种购买习惯不易改变。
 （2）考虑销售市场的大小。
销售一种商品时，要准确确定自己的顾客群，要了解由这种顾客群构成的市场走向怎样。
 3.销售策略 要根据商品性质、企业形象以及店铺的特性制定商品销售策略。
如销售品质优良的名牌产品需要定高价，人们才觉得物超所值。
一些流行性十分强的商品，也需要定高价，因为一旦流行期过后，就会削价。
如果销售过时的商品则需要定低价，才会使商品顺利打开销路。
 4.商品形象 一些历史悠久、商品品质优良的品牌店铺服务周到，已经闯出了名号，使得顾客在逢年过
节要买礼品送人时，一定会想到它，因此品牌店铺商品定价可以稍高。
 5.经销路线 一种产品从厂商售出后，要经过许多中间商才能到消费者手。
为了保障消费者的合法权益，使价格不会增长到太夸张的地步或无意义涨价，要采取公定价格制度，
表示公平。
 技巧5——使用真人模特，增加商品的直观效果 开网店没有机会当面去面对买家，买家也看不到商品
的具体质量如何，商品的文字描述毕竟是比较抽象的。
因此对于网店来说，图片占有很重要的位置。
好看的图片可以迅速吸引人们的眼球。
 在实体服装店中，可以发现很多衣服都是悬挂起来或由塑料模特穿在身上展示的，而不是把衣服平铺
或者叠放。
而且模特的姿势也是各式各样、这样能显示出服装的板型和试穿效果。
相比平铺的衣服照片，真人模特的照片更能体现出衣服的试穿效果。
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媒体关注与评论

《淘宝网开店、装修、管理、推广一册通(第2版)》语言简洁、条理清晰、特别适合想在网上开店创业
的初学者全面了解店铺经营的各个细节。
同时也适合已经开办了网店，想进一步掌握网店经营技巧的读者。
《淘宝网开店、装修、管理、推广一册通(第2版)》也可作为高校或培训机构电子商务相关专业的参考
用书。
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编辑推荐

《淘宝网开店、装修、管理、推广一册通(第2版)》按照2012年新改版的淘宝界面进行教学。
所有技术的效果都在淘宝店铺中得到过实际验证，已经获得了巨大的成功，并且目前还在持续地创造
着惊人的效益。
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名人推荐

赢是个结果，但如何通过好的过程来实现？
相信此书能给我们一些启发。
网上创业，赢在淘宝！
 ——展飞 这是一本淘宝开店赚钱的必备之书，写得非常棒！
如果你不看的话，请给我一个理由先！
 ——小宝 三分长相七分打扮通常用来形容人，可见修饰有多重要，店铺也一样！
如何通过店铺装修让买家乐在其中，如何让商品销得更快，如何让生意越做越大，奥妙就在其中哦！
当我们决定做一件事时，都希望能够成功。
但是光有良好的愿望还不行，还要有计划、有步骤以及赢的心态。
 ——风铃
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