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内容概要

美国著名黑人领袖弗里德里克·道格拉斯说：“ 如果我能说服别人，我就能转动整个宇宙。
”是的， 谁能够在有限的时间里，高质量地说服对方，谁就能 制造非凡的影响力。
 张浩强编著的《说服力扭转影响力(有效说服他 人的超强心理学)》从心理学角度出发，以心理学理 论
为基础，结合经典案例的分析、具体运作方法的展 示，教你如何从细微处说服他人，帮助你用恰当的
语 言实现完美沟通。
此外，《说服力扭转影响力(有效 说服他人的超强心理学)》还配以一些“超常规”的 说服技巧，通过
展示与众不同的说服智慧，让你体会 到说服艺术的魅力。
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