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内容概要

在商场上获得成功和生活幸福的诀窍是一样的，就是要学会让别人喜欢你、信任你。
如何才能做到这一点呢？
《喜好与信任：魅力经济学的奥秘》揭示了赢取信任的五个基本要素：真实(Truth)、重要(Relevance)
、无私(Unselfishness)、简单(Simplicity)和时机(Timing)，作者通过大量现实社会中的案例，详细阐释了
伟大的企业和个人是如何应用魅力经济学的五个原则取得成功的。
通过这本《喜好与信任：魅力经济学的奥秘》，你将学会如何运用正确的方法提升个人魅力，让自己
更受人喜欢，更容易取得他人的认可，最终赢得社会的信任。
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作者简介

罗希特巴尔加瓦是一位市场营销专家，他专注于把更多的人性因素加入到商业模式中。
他的著作《匿名的香蕉为什么不热销》讲述的是企业应该有个性，才能被消费者记住。
这本书为罗希特赢得了诸多荣誉，已经被翻译成9种语言在全世界范围内热销。
《喜好与信任：魅力经济学的奥秘》是他的第二本著作。
 罗希特供职于世界上最负盛名的公关公司奥美公关，他是乔治城大学的国际市场营销学教授。
他的博客“市场营销的影响力”已经成为全世界最著名的市场营销博客之一，粉丝超过100万人。
除了顾问、教学和写作，罗希特还经常作为TED大会和达沃斯论坛的特邀嘉宾，对个人成功、市场营
销策略、创新性思维等内容进行主题演讲。
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