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前言

一提起“犹太人”，人们的大脑中就会浮现出“世界上最富有的人”、“世界上最会赚钱的人”、“
世界上最有智慧的人”、“世界上最聪明的人”、“世界上最会做人的人”等一连串的词语来。
可以肯定地说，这些溢美之词对犹太人来说都是当之无愧的，他们用自身的行动为自己争取到了这些
荣誉。
毫无疑问，犹太民族也是世界上最奇特的民族，是世界上唯一纵贯五千年，散居五大洲的世界性民族
。
犹太人拥有5000多年的犹太民族史，却有2000多年没有自己的国土，这个看似弱小的民族，骨子里流
淌的却是坚强不屈的血液。
他们在流散世界各地、寄人篱下的困境中，历经压迫、驱逐、杀戮等数不尽的灾难，但他们却没有被
消灭，没有被同化，不但依然保留着本民族的传统文化，维持了民族的向心力和凝聚力，而且发展得
越来越强盛了，创造了令世人惊叹不已的奇迹。
犹太人以其卓越的文化造诣著称于世，更以其辉煌的经济奇迹在世界经济舞台上独领风骚。
犹太商人是世界商人中公认的“世界第一商人”。
他们是世界上唯一具有天然商人本质和数千年一以贯之的经商理念的民族。
据统计，美籍犹太人在全美国的人口中仅占2％，但每年的《财富》杂志所评选出的美国的超级富豪
，约有20％一25％是犹太人。
犹太人依靠财富和智慧的力量领导着世界。
俄国最伟大的作家托尔斯泰说：“犹太民族的智慧包含了永不消逝的温情与魅力，这些都是伟大的东
西，就像玫瑰色的晨星，闪耀在寂寞的早晨，那是对人类灵魂的永恒秘密充满激情的探索。
”犹太民族是一个优秀而又充满传奇色彩的民族，她以其民族特有的聪明智慧而独领风骚。
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内容概要

犹太人的聪明和智慧在西方早已经家喻户晓，而在东方，也有许多人将犹太人视为精神榜样。
为了使大家更好地、更深层次地了解犹太人，发现犹太人的致富秘密，探索犹太人的智慧思想，编者
精心编写了这本《犹太人财富密码》。
本书共分为十二章，多角度、全方位地为读者详细解析了犹太人。
特别是最后一章，将犹太人在各个领域中的佼佼者一一加以介绍，相信这些伟大的人物会成为我们前
进路上的领航人。
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章节摘录

雅各（雅格）便是犹太人的祖先名字，可后来改名叫以色列，意思是“和天使搏斗的人”，并且在他
和天使搏斗的时候伤了腿筋，所以犹太人在宰杀动物时都要把腿筋挑出来扔掉。
雅各生有12个儿子，在一次灾荒中迁移到埃及，受到当时统治埃及的喜克索斯人的优待，居住在尼罗
河下游，后又转变为农业民族。
喜克索斯人被努比亚人暴动赶出埃及后，犹太人的地位急剧下降，到最后竟然沦为埃及人的奴隶，他
们在摩西的带领下逃出埃及，逃到巴勒斯坦稳定下来。
雅各的12个儿子的后代后来组成了12个部落，原来是在巴勒斯坦分居，后来经过商谈统一成了一个国
家，由犹太部落的大卫担任国王，以色列国家在大卫的儿子所罗门（阿拉伯称为苏莱曼大帝）担任国
王期间达到鼎盛。
由于所罗门死后，10个部落的人不同意所罗门的儿子罗波安继承王位，所以他们独立出去单独成立以
色列国，推举尼八的儿子耶罗波安为王，犹太部落和本雅明部落联合成立了犹太国。
以色列国不久即被巴比伦人消灭，犹太国虽然坚持了几百年，可后来还是被亚述帝国攻占了。
公元前722年，以色列王国被亚述人侵占了，它的人民被迫流亡（史称“失掉的十个部落”）。
公元前586年，犹太王国被巴比伦人征服，入侵者捣毁了耶路撒冷的圣殿，并将大部分犹太人放逐到了
巴比伦。
犹太人独立时期的公元前539年，巴比伦帝国被波斯人征服，之后，许多犹太人返回犹太（以色列的故
土），并在耶路撒冷重建圣殿，他们重回故土生活的愿望终于实现。
在此后的400年中，虽然犹太人受到波斯人和古希腊人的统治，但他们还是享有很大程度的自治权。
由于叙利亚塞琉孤王朝强制实行一系列措施，禁止犹太人的宗教信仰，导致爆发了公元前168年由马加
比家族（哈斯蒙尼人）领导的起义，随后建立了由哈斯蒙尼王朝犹太诸王统治、历时约80年的独立犹
太王国。
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