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内容概要

随着雅芳、安利等世界直销巨头进入中国，中国进入直销行业的人员，也在急速增加。
直销特训系列丛书针对直销人员知识、心理、技能的培训，由浅入深，针对不同主题进行策划，可以
作为直销业务员培训教材或参考书。
本书作者是一位玫琳凯公司直销人员，她从进入直销业开始，用2年时间成为拥有一辆粉红色凯迪拉
克的销售大使。
本书中，她以自己亲身的经历，为直销从业人员讲解在进入直销业后，如何提成业绩，如何从业绩良
好做到业绩卓越。
作者的真知灼见，不但对玫琳凯业务员，对其他直销公司业务员也有很好的借鉴作用。
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作者简介

乔伊斯·M·罗斯，目前是Camelion Hosiery公司的总裁。
作为公司的联合创始人，她致力于直销人员培养和管理培训，还写过多本励志的图书。
罗斯在商务、管理和销售服务方面有着丰富的经验，是直销领域的专家。
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爽的实用预约技巧第4章 确保产品展示活动按时举行第5章 指导你的顾客在短时间内获得高额利润第6
章 成功进行销售展示的基础第7章 通过顾客服务快速提升利润第8章 增加信心和利润的策略第9章 目标
设定的潜力第10章 时间管理等于营销管理
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