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内容概要

　　 为什么说直销能够创造自我价值？
为什么直销行业能够在激烈的竞争中异军突起？
美国著名的营销顾问查尔斯·W·金和美国商会资深顾问詹姆斯·W·罗宾逊在书中介绍了直销行业
的历史和现状，讲述了众多成功人士投身直销行业的事例，以此回答了人们的疑问。
对于准备进入和刚刚进入直销行业的人来说，本书通俗易懂，可以从中了解到直销企业和业界佼佼者
的成功经验，以及直销行业的优势所在。

Page 2



第一图书网, tushu007.com
<<直销-创造自我价值的新兴职业>>

作者简介

查尔斯·W·金，哈佛大学工商管理博士，伊利诺伊州立大学芝加哥分校市场营销教授，并且长期担
任多家直销企业的顾问。
主要关注战略营销计划、竞争市场定位等。
他创立的直销证书学习班项目已成为直销行业教育培训的标准。
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