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内容概要

　　《全国高等职业教育十二五规划教材·国际贸易专业：国际商务谈判（第2版）》以培养应用型
人才为目标，从国际商务谈判者的工作背景 出发，在编写体例上采用任务驱动模式，把国际商务谈判
设计了谈判基础知 识、国际商务谈判概要、国际商务谈判准备、国际商务谈判过程、商务合同 的签
订、国际商务谈判主要技巧、国际商务谈判主要策略、国际商务谈判语 言沟通、国际商务谈判礼仪和
商务谈判风格十个任务。
《全国高等职业教育十二五规划教材·国际贸易专业：国际商务谈判（第2版）》理论精练，突出国
际商务谈判实务，注重学生的操作能力和实践能力的 培养。
可作为高等职业院校国际经济贸易专业和工商管理类各专业的教学用 书，也可作为企业营销与管理人
员学习谈判知识的参考用书。
本书还配有教学参考资料包（包括电子课件、电子教案、配套试题、相 关案例、参考答案），详见前
言。
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编辑推荐

田玉来主编的《国际商务谈判(第2版国际贸易专业全国高等职业教育十二五规划教材)》在作者多年丰
富的教学实践基础上，结合高等职业教育的特点和培养学生的模式，通过丰富的教学内容，形成了以
培养学生能力为主的综合性内容结构体系。
考虑到学生阅读特点，编者从学生的实际需求出发，在文字表述上做到语言深入浅出，在编写过程中
运用了大量的实例和表格说明问题。
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