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前言

　　在高校毕业生“就业冬天”的非常时期，有幸为杭州师范大学阿里巴巴商学院完成的《大学生网
络创业现状与趋势——中国大学生网络创业研究报告》作序。
这是国内第一份全面研究大学生网络创业的研究报告，是一项非常有价值的、高质量的研究成果，对
国内创业研究、创业教育、创业实践乃至整个高等教育领域的影响是深远的。
大学生网络创业，在当前国内全民创业的浪潮中扮演着重要角色，对于促进“以创业带动就业”具有
特殊意义。
我们也充分相信，阿里巴巴商学院──这所定位于培养互联网领军人物的创业者学院，将在国内创业
教育特别是网络创业教育领域发挥越来越重要的作用。
　　近年来，为支持大学生创业，国家和各级政府相继出台了系列优惠政策，涉及融资、税收、创业
培训、创业指导等诸多方面。
“中国电子商务之都”、“天堂硅谷”──杭州市为大学生创业提供资助，开展大学生创业实训，组
织大学生创业计划竞赛，成立大学生创业园、大学生创业俱乐部等，这些都为大学生来杭州创业、实
现自身价值提供了广阔的舞台。
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内容概要

全书共分为七章，包括大学生网络创业概述、大学生网络创业现状分析、大学生网络创业环境分析、
大学生网络创业的制约因素与成功要素分析、大学生网络创业的价值与影响分析、大学生网络创业的
趋势分析、大学生网络创业者感言摘录等内容。
    本书是课题组调研85所高校、访谈512名大学生网络创业者、发放1650份问卷等工作的总结，收录了
大量的大学生网络创业案例。
本书调研数据、新颖观点与实践案例相辅相成，适合作为普通高校毕业生、高校就业与创业指导部门
、大学生网络创业者、互联网创业研究者以及有志于网络创业的大学在校生的参考工具书，可作为创
业教育或创业培训课程的指导教材和参考用书，也可以作为普通高校大专、本科学生和研究生的必修
、选修课教材。
    作为国内最早发布的全面研究大学生网络创业的研究成果，本报告数据充分、内容完整，是一份有
关大学生网络创业的高价值、高水平参考资料。
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作者简介

阿里巴巴商学院是杭州师范大学与阿里巴巴（中国）有限公司战略合作共建的一所办学理念先进、体
制机制独特、教学模式新颖的校企合作学院。
学院实行董事会领导下的院长负责制，阿里巴巴集团董事局主席马云先生任董事长。
学院聘请有关领导和教育界、企业界知名人士担任高级顾问。

    学院按照“开放、创新、卓越”的理念，以培养具有“国际视野、实战能力、创新精神”的商务精
英和高端创业人才为己任，努力兴办一所“创业者大学”。
师资队伍由杭州师范大学优秀教师、阿里巳巴集团高管和国内外特聘学者、专家、领导、企业家组成
。

    学院弘扬“有梦想、有激情、有责任感”的“马云精神”，坚持高起点、高标准，走国际化、差异
化之路，立足杭州和长三角地区，放眼全球，力争用10年时间，打造以电子商务为特色的实战型商务
精英、高端创业人才培养基地，努力跻身国内一流商学院行列；再用10年左右的时间，大力提升学科
专业整体水平，提高办学的国际化程度，顺应经济全球化发展趋势，培养具有人文底蕴、企业家精神
、杰出创新创业能力的创业者，打造国内一流、国际上有较高影响力的商学院。
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章节摘录

　　杨瀚是广东商学院数学学院大三的学生，一个阳光大男生，接触淘宝网已经有三年的时间。
作为一个兼职的淘宝卖家，他能够很好地利用课余时间在淘宝C2C交易平台寻觅到自己生存的空间，
并且较为轻松地实现经济自立。
下面是他在大学前三年从事电子商务活动的艰辛历程以及经验总结，希望对即将进入网商行列的网络
创业人士有所启示。
　　众所周知，广东省的制造业凭借着廉价的劳动力和政府政策的支持发展十分迅速，其中有不少国
际知名运动品牌的代工厂，这些工厂绝大部分都是在剥削员工和破坏环境的基础上获取微薄的利润谋
求生存的。
由于品牌经销商对货物的检验十分严格，所以工厂必须生产出比订单数量更多的产品保证供货任务的
完成。
完成订单任务后所剩余的产品按道理来说是不允许代工厂私自销售的，由于利润的驱动，这种类型的
货物以外贸转内销的方式通过非专柜渠道进入了中国消费品市场。
杨瀚出售的就是这类鞋子，如图4.5所示。
　　刚开始拓展这种鞋子渠道的时候，杨瀚并未马上想到在淘宝网开店，而是和几个比较要好的朋友
一起把积蓄拿了出来，压了一些货，然后想借助QQ、论坛及网站等传播渠道在高校招募代理的方式
把东西销售出去。
由于初始周转资金少，库存量小，商品价位明显超出普通大学生的消费水平，各种内外创业障碍性因
素导致其鞋子销售效果非常不理想。
苦苦支撑了两三个月后，熬不下去的创业盟友半途而废了，但是市场嗅觉灵敏的杨瀚还是觉得这种定
位的产品有它存在的市场价值，很多时尚杂志都曾有专栏介绍，且终端销售的价格档位较高。
细想之下，杨瀚不想这么容易就放弃这个来之不易的渠道，所以他叫朋友把货物都寄到了他这里，在
学校附近租了一个房间当仓库，开始尝试自己的网络创业之路。
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编辑推荐

　　2009年全国高校毕业生人数又创新高——达到610万人，预计今后3年内毕业生规模还将以每年50
万人的速度增长。
由于总量持续增长、需求数量大幅减少、供需不匹配与结构性矛盾突出、就业渠道不畅等原因，高校
毕业生“就业冬天”将持续5年以上。
　　截至2009年6月30日，中国网民规模达到3.38亿人，互联网普及率达到25.5％，中国网民规模依然
保持快速增长之势。
网络购物已进入高速增长期，蕴涵着巨大的创业机会。
　　大学生网络创业主要经营的商品类型中，服饰类产品、美容护肤产品、充值卡游戍等虚拟产品分
列前三位，共占86.3％。
此外，数码产品占10.34％，文体产品占9.38％。
所销售产品由批发商供货的占52.64％，零售商供货的比例为14.71％，而生产商直接供货的占8.28％。
　　大学生网络创业者创业启动资金在1000元以内的占70.75％，投入在5000元以上的仅占5.25％。
资金来源方面，58.01％的学生为个人全额投入，29.37％的学生则采用合伙人集资，由银行贷款、学校
资助和政府资助作为网络创业启动资金的仅占3.16％。
　　62.07％的大学生认为“应高度重视”创业教育，29.06％的大学生认为“应予以考虑”，认为没有
必要和说不清的仅占8.87％，两大阵营的比例差距显而易见，高校开展创业教育的必要性已非常明显
。
　　在当前严峻的就业形势下，社会、政府和高校等各个层面都开始积极鼓励和大力支持大学生网络
创业，大学生网络创业意义和价值重大。
随着创业环境的不断优化，越来越多的大学生将投身网络创业事业中来，大学生网络创业之火一定可
以燎原。
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