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内容概要

本书结合多年的买卖经验，全面地讲解了在淘宝网购买宝贝和出售宝贝的相关知识。
 全书共15章，前7章讲述了购买宝贝的流程和技巧，后8章讲述了开店的流程、推广和技巧，其中包括
阿里旺旺软件、淘宝助理软件和买卖中介支付宝的详细讲解。
本书内容全面实用，讲解清晰明了，利用大量的实例操作来进行买卖说明，简单易懂。
通过本书的学习，可以快速掌握网上买卖的乐趣和技巧，并能够迅速地脱颖而出，避免走许多买卖中
的弯路。
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章节摘录

　　第1章 遍地都是宝——淘宝网可以带来什么好处　　1.2　使宜的宝贝　　在淘宝网上，可以看到
很多宝贝都卖得比较便宜，比市场价便宜好多。
淘宝提醒，便宜的宝贝有好有坏，为了达到便宜的目的，可能会出现次品、假货等，这就需要仔细辨
别宝贝了。
在本节中，将详细讲述便宜宝贝的由来。
　　1.2.1 为什么淘宝网的宝贝会便宜　　在1.1节中已经讲过淘宝网有很大比例的人流量，同一样产品
卖家在多个竞争的压力下以便宜的价格来吸引买家。
　　为什么淘宝网的宝贝会比在市场中卖得便宜，那是因为淘宝网上的宝贝成本低，市场中卖的宝贝
需要人工费、店面租金和水电费等费用。
而在淘宝网开个店卖宝贝，只需要宝贝的成本费就可以了，当然如果想做好网店生意，也得花费少许
的钱去包装一下网店的。
总之网店的低成本，是造成宝贝价格便宜的原因之一。
　　此外，如果宝贝的价格和市场价格一样，然后再加上邮费，宝贝的售出价格就会比市场价格高，
买家自然就不会考虑在网上买东西了。
所以，网店宝贝的价格必须要让买家觉得即使加上邮费也会比在市场中买的划算。
宝贝的低利润，也是造成宝贝价格便宜的原因之一。
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