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前言

我们总认为：生活是简单的，学问是高深的。
事实上，任何一种学问都源自于生活。
任何一种学问都可以还原为生活中的简单事理。
一定有人会反驳：“物理学也是源自生活吗？
它是自然界存在的规律。
”似乎言之有理，但是我们想举个例子。
火箭怎么会升上太空？
这个问题对于普通人来说似乎太难了，也许你要说这得去问物理学家或者火箭专家了。
其实道理简单得很：走路谁都会吧，当你走路的时候，是因为脚向后蹬地面，地面给你一个反作用力
，“推”着你向前走。
再比如你踢球，脚会发病，是因为球同时给了你一个力。
这个就是物理学上的牛顿第三定律：作用力与反作用力。
火箭就是利用了这一原理，在火箭筒里面装上燃料，点燃的瞬间，燃料会释放大量的气体，气体从火
箭的尾部喷出去，给了地面一个力，这个力量是巨大的，同时地面给火箭一个相等的反作用力.就把火
箭给“顶”上去了。
深奥吗？
一点也不。
可见不管多么高深的学问。
都是来自于生活的经验和启发，而且它终究要运用到生活实践中去，离开现实的生活，所有的理论也
就失去了存在的意义。
经济学更是一门这样的学科，经济学的全部原理均来自于实际生活。
在一定程度上，经济学＝社会生活。
你可能会说：“我累了，选择睡觉，这么简单的事情也是经济学问题？
”是的。
假设你干完了一天的活，累得要命，回到家，餐桌上摆着丰富的晚餐，可是你太累了，一点胃口也没
有，倒头大睡。
说明此时在睡觉与美食两者之间，对于你来说睡觉的效用大于吃饭。
而当你睡了两个小时之后，精神恢复了，感觉到饿了，这个时候如果让你继续睡觉以代替吃饭，你会
很痛苦，即吃饭的效用大于睡觉了。
这就是经济学上的一条重要原理：边际效用原理。
经济学是研究人的行为活动的学问。
具体说来，就是研究如何以最小的代价，取得最大的效果，如何在各种可能的选择中。
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内容概要

经济学是研究人的行为活动的学问。
具体说来，就是研究如何以最小的代价，取得最大的效果，如何在各种可能的选择中，在各种主观与
客观、自然与人际条件的制约下，选取代价最小而收效最大的那种选择。
    本书可谓是雅俗共赏。
对于普通读者而言，可以借助一个个笑话所蕴涵的道理，轻松地理解原本“深奥”的经济学原理，满
足“学点几经济学知识”的愿望；对于经济学的专业人士来说，读这本书则可以增加一个新的认识角
度——原来经济学也可以如此“演义”，如此“娱乐”，权当闲暇之余的休闲阅读。
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书籍目录

第1辑 读笑话，谈经济学基本问题　新鲜空气——笑谈“免费品和经济品”（一）　经济学家什么也
没干——笑谈“经济学家的作为”　以不变应万变——笑谈“经济学的主题”　您可以把车开得慢些
——笑谈“生产力”　吃柿饼——笑谈“经济基础决定上层建筑”　秀才、木匠和农夫——笑谈“社
会分工”第2辑 读笑话，谈价值与价格　巧嘲隐士——笑谈“商品的属性”　约翰逊总统讲的笑话—
—笑谈“价值规律”　酒的度数——笑谈“一般等价物”　天堂里的金条——笑谈“货币”　幸运的
店主——笑谈“货币中性”　小气——笑谈“等价交换”　写简历妙招——笑谈“性价比”　钻石和
女人的心——笑谈“待价而沽”　黑店老板的留言条——笑谈“价格歧视”　大智若愚 ——笑谈“低
价陷阱”　吝啬鬼的真心话——笑谈“价格偏离价值”　假牛的价格——笑谈“审美价值”　十年一
画——笑谈“时间与价格”　找老婆的悲惨条件——笑谈“实际购买力”第3辑 读笑话，谈供给与需
求　舞厅里的女人——笑谈“供求关系”　卖钓钩顺便卖辆车——笑谈“萨伊法则”　训练病人——
笑谈“创造需求”　算命先生的铁口直断——笑谈“凯恩斯主义”　犯罪率下降的原因——笑谈“免
费品与经济品”（二）　前后变化——笑谈“需求价格弹性”　美女推销员的绝招——笑谈“引致需
求”第4辑 读笑话，谈效用理论　神奇的蚂蚁——笑谈“效用价值论”　罗斯福妙语答记者——笑谈
“边际效用递减规律”　她正在找完美的男人——笑谈“最大化原则”　跟谁结婚——笑谈“顾客让
渡价值”　马克·吐温的“道歉”声明——笑谈“无差异曲线”第5辑 读笑话，谈消费者需求与产品
市场　信教——笑谈“需要层次”　少女和老姑娘的不同——笑谈“消费者需求”　最爱他的肉——
笑谈“消费者偏好”　准备鸽子——笑谈“市场细分”　夜晚飞来的艳遇——笑谈“消费示范效应”
　推销良机——笑谈“虚荣效应”　越贵越买——笑谈“凡勃伦效应”　赚钱的生意——笑谈“消费
者剩余”　丈夫晚归的500种借口——笑谈“市场均衡”　杀龙妙技——笑谈“市场需求”　想跟我上
床吗——笑谈“潜在需求”　退步进步——笑谈“产品生命周期”　折中的办法——笑谈“替代品效
应”　最佳合伙人——笑谈“互补品效应”　外销讲究包装——笑谈“产品包装”　石头落地——笑
谈“过度包装”　女人不要太漂亮——笑谈“品牌个性”第6辑 读笑话，谈生产理论　赶考——笑谈
“生产要素”　初次约会——笑谈“生产可能性边界”　放债者的打算——笑谈“迂回生产”　点一
百盘麻辣豆腐——笑谈“产品附加值”　死不瞑目——笑谈“生产能力”　大仲马拼命写作的原因—
—笑谈“简单再生产”　夫妻求福——笑谈“消费和积累”　男人背后的女人——笑谈“规模不经济
”　技术不高的司机哪里去了——笑谈“劳动生产率”　音乐家和马车夫——笑谈“超额利润”　快
跑胜过慢走——笑谈“资金周转率”　两个精神病的故事——笑谈“资本‘惊险的一跳’”第7辑 读
笑话，谈成本理论　降低标准做女友——笑谈“边际成本定价”　于右任的“不可随处小便”——笑
谈“等成本曲线”　车不要了，咱们走——笑谈“机会成本”　巴黎归来——笑谈“沉没成本”　情
况变了——笑谈“约束条件”第8辑 读笑话，谈资源配置　苏格拉底的忠告——笑谈“资源的稀缺性
”　皇帝的午餐——笑谈“棘轮效应”　洛克菲勒的女婿——笑谈“资源配置”　爱因斯坦进入天堂
后——笑谈“资源配置效率”　安然公司的总裁——笑谈“资本运作”　要写大家写——笑谈“公共
资源”第9辑 读笑话，谈市场理论　换灯泡需要几个经济学家——笑谈“市场万能”　还要加上一条
——笑谈“竞争规则”　各不相让——笑谈“对抗性竞争”　你画我也画——笑谈“完全竞争”　向
犹太人借钱——笑谈“无序竞争”　乞丐的愿望——笑谈“垄断”　上帝的援助——笑谈“机会”　
穷有骨气——笑谈“公平交易”　婚后和岳母一起生活——笑谈“搭售行为”　狗的暗示——笑谈“
理性预期”　曹操坐飞机——笑谈“适应性预期”　达成协议——笑谈“寻租理论”　还是临沂东西
便宜——笑谈“出口补贴”　卖不掉的书——笑谈“政府失灵”　女人五部曲——笑谈“宏观调控”
第10辑 读笑话，谈经济增长　明年同岁——笑谈“马尔萨斯人口理论”　强迫的结局——笑谈“增长
极限论”　美国人和法国人的爱情差别——笑谈“跨越式发展”　剪刀剪不动布料的原因——笑谈“
短期行为阻碍可持续发展”　天堂和地狱——笑谈“白猫黑猫论”　外科医生的账单——笑谈“知识
资本”　骑马减肥——笑谈“回荡效应”第11辑 读笑话，谈宏观经济　经济学家的安慰——笑谈
“GDP”（一）　还是步行好——笑谈“GDP”（二）　伦敦街头的带路人——笑谈“绝对优势”　
长寿的原因——笑谈“里昂惕夫之谜”　人尽其才——笑谈“比较优势”　意大利10日游——笑谈“
外贸依存度”　你为什么不走——笑谈“路径依赖”　不转圈就装不了灯泡——笑谈“经济发展的自
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主性”　门捷列夫的答案——笑谈“国家经济安全”　你也赴宴去了——笑谈“虚假繁荣”　怎么会
轮到您——笑谈“经济危机的周期性”　连锁反应——笑谈“货币政策传导机制”　迟钝的猪——笑
谈“货币政策的时滞效应”　适得其反——笑谈“节约悖论”　造寺庙——笑谈“阿罗不可能性定律
”　抗旱的方法——笑谈“外部经济性”　调音师为何而来——笑谈“外部不经济性”　阿凡提不好
意思不吃——笑谈“搭便车理论”第12辑 读笑话，谈金融投资　新吕布戏貂蝉——笑谈“打工与投资
”　两只鸡蛋——笑谈“复利的魅力”　只要跑得过你就行了——笑谈“平均投资水平”　富翁求爱
的合适年龄——笑谈“投资回报率与回报时间”　买走画家作品的人——笑谈“股市内幕消息”　长
大替我出气——笑谈“长期利益”　只此一次——笑谈“分期付款”　爱情永恒的前提——笑谈“波
浪理论”　求婚的原因——笑谈“投资动机”　情人的价值——笑谈“风险偏好”　蜘蛛和蜜蜂的婚
姻——笑谈“选股的行业分析”　船没靠岸——笑谈“股市抄底”　买纸片的傻瓜——笑谈“股市”
　帅哥的责任——笑谈“投资组合”　王重阳扩招的后果——笑谈“多元化投资”　为谁的游泳池融
资——笑谈“彩票和垃圾股”　假如希特勒做你的爸爸——笑谈“劣质资产”第13辑 读笑话，谈劳动
力原理　化学家最大的发现——笑谈“人是生产力的源泉”　电脑的威慑——笑谈“资本技术构成”
　饿死的医生——笑谈“技术性失业”　浪费可耻——笑谈“结构性失业”　天国报到——笑谈“人
才结构”　应聘工业间谍——笑谈“职业能力”　火警电话——笑谈“信息素质”第14辑 读笑话，谈
博弈论　我早就了解你了——笑谈“信息不对称”　不娶美女的六大理由——笑谈“逆行选择”　不
必担心——笑谈“道德风险”　精明吃亏——笑谈“风险规避”　看谁更牛——笑谈“负和博弈”　
支付剃头费的秘密——笑谈“重复博弈”第15辑 读笑话，谈企业经营　各有各的一套——笑谈“企业
家精神”　独身主义——笑谈“企业文化”　不同任务——笑谈“鲶鱼效应”　手机哭了——笑谈“
核心竞争力”　接吻的利诱——笑谈“企业扩张”　林肯总统消灭政敌的方法——笑谈“合作”　最
好嫁两家——笑谈“强强联合”　岂不更快——笑谈“企业并购”　非常经典的搭讪——笑谈“后来
居上”　克林顿的司机——笑谈“贴牌生产”　登陆月球——笑谈“品牌嫁接”　歌德给蠢货让路—
—笑谈“杠杆原理”　借伞——笑谈“借壳上市”　猴子变成人最想干的事——笑谈“行为惯性”　
干吗踢我——笑谈“竞争速度”　遭抢劫时为何不呼救——笑谈“危机处理”　大熊和猎人的谈判结
果——笑谈“强攻与谈判”　哥伦布的妙喻——笑谈“创新”　手表上的私房账——笑谈“交叉补贴
”　礼貌的土匪——笑谈“可行性研究”　选错银行——笑谈“市场调查”　荒山野路好发财——笑
谈“蓝海战略”　莫管它漏水——笑谈“产业链”　欠我一元钱——笑谈“产业链中的上下游企业”
　理发师卖帽子——笑谈“范围经济”　下火车就大了——笑谈“偷税”　捐给慈善事业——笑谈“
合理避税”　真情假意——笑谈“经验陷阱”第16辑 读笑话，谈营销策略　生财之道——笑谈“心理
定价”　广告还有小姐呢——笑谈“虚假广告”　醉鸡——笑谈“引导消费”　难读懂的书——笑谈
“逆向营销”　弹无虚发——笑谈“差异化营销”
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章节摘录

插图：第1辑 读笑话，谈经济学基本问题·生产力决定生产关系，生产关系反作用于生产力，这是社
会发展的一般规律。
经济学家改变不了这个规律。
·经济学不过是对永恒的人的行为的权宜性解释而已。
·人只能去适应自己所处的时代，而不能要求时代为自己改变。
·“贾府里的焦大是绝不会爱上林妹妹的”，一定的意识总是由一定的经济基础所决定。
·人尽其才，物尽其用，合理的社会分工是提高劳动生产率的必要条件。
◎ 新鲜空气——笑谈“免费品和经济品”（一）一个比利时人与一个荷兰人同驾一辆小汽车郊游。
中途，荷兰人突然问道：“我送你一样东西好吗？
”比利时人一愣：荷兰人以吝啬出名，他肯破费送我东西真是不容易。
便答道：“那当然好，多谢了。
”只见那荷兰人把车窗玻璃摇下来。
对着比利时人用力扇了扇空气，说：“给你，很新鲜的。
”趣评：在伊甸园里，吝啬鬼也会变成大方的天使。
因为那里买什么东西都不需要花钱。
而在现实生活中，吝啬鬼则无处不在。
笑话中的经济学：经济学上把所有的物品分为两类：免费品和经济品。
免费品（Free goods）常指不需要付出费用就可以得到的商品。
如空气或海水，它们大量存在于全世界，无须在需求者中间进行配给。
因此，这些物品的市场价格为零。
人人都可以无偿享用。
经济品（economic goods）是就总需求量而言总是稀缺的那些商品。
通常必须通过收取一个合适的价格来进行配给。
除了免费品以外的物品都属于经济品。
消费者需要为此付出一定的成本。
吝啬是一个经济学概念，起源正是因为经济品的稀缺，在个人利益最大化的约束机制下，每个人都是
利己的。
只不过，有的人把利己行为约束在一定的程度上，做到利己不损人，有的人还会在一定程度上做出损
己利人的“善举”。
而有的人则完全以自我满足为原则，最大限度可以做到利己不损人，但是有的时候为了自己的利益，
“损人利己”也在所不惜。
造成这种人类行为的根源就在于资源的稀缺性。
吝啬正是这种约束条件下的产物。
因此，我们可以设想，在丰裕理想的伊甸园里，所有的物品都实行免费，仿佛沙漠中的沙子和海滩边
的海水。
所有的价格也都因此变成了“零”，市场也因此而变得可有可无；于是，则经济学当然也就不再是一
个有用的学科。
然而，任何现实社会都不是“乌托邦”，而是一个到处都充满着经济品的稀缺的世界。
在这个世界上，货币是主宰。
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编辑推荐

《笑话中的经济学》：听1小时道理，不如读1分钟小笑话。
一书在手，尽览经济常识；触类旁通，领悟财富真谛。
一滴水，可以折射太阳的光辉；一本书，可以滋养无数的心灵。
《笑话中的经济学》共收录几百则幽默故事，这些幽默故事背后蕴涵的道理浅显易懂，却深刻地揭示
了经济生活中方方面面的智慧：笑话背后的经济学基本问题、笑话背后的价值与价格、笑话背后的效
用理论⋯⋯每一个笑话都会让你莞尔一笑，也会让你愉快地理解一个经济学的奥妙。
如果把一盏灯放进全黑的房间，黑暗会瞬间消失，房间顿时有了光明。
这时，如果增加十盏、百盏或千盏明灯，房间就会变得越来越亮。
愿书中的这些幽默故事和小笑话能成为点亮你人生的灯，在它的照耀下，我们可以把经济学的迷惑变
为知识的美酒，把午夜的黑暗化为黎明的曙光，使原本没有意义的人生之旅变得格外轻松、欢快、达
观。
·钻石和女人的心——笑谈“待价而沽”甲：“喂，你介绍给我的那个女演员，似乎是一个心肠很硬
的姑娘。
”乙：心肠硬？
你要以硬对硬。
钻石是能打动她的心的。
”趣评：珍贵的东西要待价而沽，等待好的价钱才出售。
·她正在找完美的男人——笑谈“最大化原则”我的一位大学朋友不停地抱怨他周围的姑娘们。
她们都“太傻，太轻浮，太沉默，太好辩”——太这个，太那个，总有一样不好。
一天，他宣布，他找到了一个——也是唯一的一个——世界上最完美的女性。
当他宣布这一伟大消息时，却没有显出久盼终于获得时的那种高度兴奋。
“怎么了？
”我问，“你不是找到了世界上最完美的女性吗？
”“是的。
”他承认。
“但她正在找完美的男人。
”趣评：在市场上追求“最大化原则”往往很难实现，用“次优”代替“最优”有时候是比较经济的
选择·丈夫晚归的500种借口——笑谈“市场均衡”一天某推销员按电铃：太太，我这边有一本书《丈
夫晚归500种借口》，你一定要买！
某太太：笑话！
我为什么一定要买？
推销员：我刚卖给你先生一本！
趣评：任何一种新产品的出现，都是从拓破均衡开始来创造商机的。

Page 7



第一图书网, tushu007.com
<<笑话中的经济学>>

版权说明

本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问:http://www.tushu007.com

Page 8


