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内容概要

本书详细介绍店面销售前期准备工作，店面销售中的工作、店面销售结束及相关辅助工作，共有九个
任务，涵盖了店面销售的主要理论知识。
    本书适用于高等职业院校市场营销专业的店面销售课程，也可作为企业相关培训及自学者的参考用
书。
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作者简介

王微，女，祖籍贵州，北京信息职业技术学院财经管理系专业教师。
 
    研究方向市场营销，获得中国高级市场营销师资格证。
 
    多年从事课程改革并担任核心课程教学工作，参与学院市场营销精品课程建设，有丰富的教学经验
。
担任过店面柜台销售、市场营销、销售服务技术、
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